UNIVERSIDADE FEDERAL DA BAHIA
FACULDADE DE CIENCIAS ECONOMICAS
CURSO DE GRADUACAO EM CIENCIAS ECONOMICAS

AROLDO DE ALBUQUERQUE MELLO MOREIRA

ANALISE ESPACIAL DA INDUSTRIA DE ALIMENTOS E BEBIDA S
NO ESTADO DA BAHIA

SALVADOR
2012



AROLDO DE ALBUQUERQUE MELLO MOREIRA

ANALISE ESPACIAL DA INDUSTRIA DE ALIMENTOS E BEBIDA S
NO ESTADO DA BAHIA

Trabalho de concluséo de curso apresentado ao
curso de Ciéncias Econdmicas da Universidade
Federal de Bahia como requisito parcial a

obtencdo do grau de Bacharel em Ciéncias
Econdmicas.

Orientador: Prof. Dr. Gervasio Ferrelos Santos

SALVADOR
2012



Ficha catalogréfica elaborada por Joana BarbosddSu€RB 5-707

Moreira, Aroldo de Albuquerque Mello.

M838 Andlise espacial da industria de atitos e bebidas no estado dg
Bahia/ Aroldo de Albuquerque Mello Moa. — Salvador, 2012.
67 f. Il. Tab.

Trabalho de concluséo de curso (Graduacao emofta) —
Faculdade de Economia da UFBA, 2012.

Orientador: Prof. Dr. Gervasio Ferreira dos 8snt
1. Industria de alimentos. 2. IndUstricbdbidas. 3. Economia
regional. 4. Desenvolvimento Regiohaloreira, Aroldo de

Albuquergue Mello. Il. Santos, Geiwdserreira dos. Ill. Titulo.

CDBI[3838.19

A




AROLDO DE ALBUQUERQUE MELLO MOREIRA

ANALISE ESPACIAL DA INDUSTRIA DE ALIMENTOS E BEBIDAS
NO ESTADO DA BAHIA

Trabalho de conclusdo de curso apresentado ao alesdCiéncias Econdmicas da
Universidade Federal de Bahia como requisito pagciabtencdo do grau de Bacharel em
Ciéncias EconOmicas.

Aprovado em 15 de agosto de 2012.

Orientador:

Prof. Dr. Gervasio Ferreira dos Santos
Faculdade de Economia da UFBA

Claudia Sa Malbouisson Andrade
Prof. da Faculdade de Economia da UFBA

André Luis Mota dos Santos
Prof. Dr. da Faculdade de Economia da
UFBA



pY

Dedico este trabalho a minha familia e, em
especial, a minha mae, que sempre lutou para me
permitir estudar.



AGRADECIMENTOS

Sem duvida eu tenho muitos a quem agradecer. Emepad lugar — e ndo poderia ser
diferente — a minha familia, pelo suporte que senmpe deu em relacdo aos estudos, fosse
incentivando-me a estudar, fosse dando-me as d@®xligecessarias a continuidade dos meus
estudos.

Em segundo lugar, aos meus amigos. Independentemi@mirigem deles, da formacao ou do
contato que mantivemos, todos foram muito impoesn® apoio psicoldgico e afetivo que
recebi ao longo de toda minha jornada estudamtiide o periodo do vestibular até o dia que
escrevi a Ultima linha desta monografia, sdo imeénais. Agradeco a Xico, Vinicius, Thiago
e Diogo que foram meus primeiros amigos na fac@dache mostraram que nédo adianta ter
horas de estudo no curriculo se néo tiver com quanpartilhar. A Rafael, Rafaela e Elem
gue me mostraram o quéao gratificante as difereagaslesconhecido podem ser. A Aline e

Juci, que foram uma surpresa tardia e muito felibago da minha trilha académica.

N&o poderia esquecer daqueles que néo estiveranesaa faculdade que eu, mas que sem
eles tudo seria diferente — e pior. Em primeiraluggradeco a Bel, Breno e Luan, que estdo
comigo desde que eu era uma crianga, compartilhemaoos, medos, aspiracées e empenho
para se chegar aonde se anseia ir. A Paula e g, Suminas primas, que me mostraram como
a determinacéo é a forca motriz da realizacdo dos sonhos. A Taina, Erica, Muzenza e
Nina, colegas de trabalho tdo queridas que semmredenam forcas pra continuar me
empenhando em escrever esta monografia, independardarga de trabalho que eu tivesse.
E por fim, mas ndo menos importante, a Mabia, gaendo fosse por ela, provavelmente
jamais teria sequer pensado em me tornar um ecetea)iportanto, jamais teria escrito este

trabalho.

Agradeco também a Professora Elaine Norberto, gjuaifiha primeira orientadora e me deu
a oportunidade de ter contato com a carreira adadéicujos ensinamentos vou levar para
toda vida, tanto para vida académica quanto pardanvida pessoal. E, em especial,
agradeco ao meu orientador de monografia, ProféSsovasio Ferreira dos Santos, que
aceitou o desafio de orientar este trabalho e wsetei inspiracdo académica para a sua

realizacao.



RESUMO

O objetivo desta monografia é realizar uma andisgacial da indastria de alimentos e
bebidas no Estado da Bahia no periodo entre 1280@ Essa analise se justifica pela baixa
volatilidade do setor de alimentos e bebidas frastescilagbes da atividade econdmica, além
do mesmo apresentar uma trajetoria de crescimesitva ao longo do periodo analisado. A
teoria afirma que a industria de alimenticia deeelacalizar proxima ao seu mercado
consumidor e de seus fornecedores, diminuindo-seist®s de transportes envolvidos nessa
atividade industrial. A analise espacial da indastte alimentos e bebidas sera efetuada
através de uma andlise exploratoria de dados espatravés de mapas de percentil, do
indice de Moran e do indice Local de AssociacimEisp (LISA), para determinar o grau de
concentracdo da industria no Estado. A analiseefetaada com base nas variaveis: nimero
de empregos e massa de salarios da industriarderdtis e bebidas. Os dados utilizados sao
oriundos da Relacdo Anual de Informacdes Sociald§Re referem-se aos anos de 1990,
1995, 2000, 2005 e 2010. Assim, verificou-se quea ésdustria se apresentava concentrada
no territorio do estado da Bahia, em 1990, e qéresalteracdes significativas ao longo dos
anos em seu padrdo de concentracao espacial.

Palavras-chave: Industria de alimentos. Indusgibebidas. Economia espacial.
Desenvolvimento Interregional.
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1 INTRODUCAO

O objetivo desta monografia é realizar uma anaisgacial da industria de alimentos e
bebidas no Estado da Bahia no periodo entre 1200@ Em decorréncia da disponibilidade
de dados, neste trabalho optou-se por analisar dastima de alimentos e bebidas
conjuntamente. Esse trabalho se justifica por sst® se caracterizar pela baixa volatilidade
e pela necessidade de se estar proximo ao mercadoridor, em nome da reducdo dos
custos de transporte. Esta industria € de grandeareia econdmica para o estado e para o
Brasil, sendo responsavel por 8,8% do PIB nacionahforme dados da Associacéo

Brasileira de Industrias da Alimentacéo (ABIA).

O setor de Alimentos, Bebidas e Agronegécios aptasgrande destaque no comércio
exterior brasileiro, segundo a Agéncia Brasileira &romocdo de Exportacdes e
Investimentos (ApexBrasil) (2012). O pais detémostp de maior exportador mundial de
café, carne bovina e de aves, sucos, acucar el,aidém de ter o maior rebanho bovino

comercial do mundo.

As mudancas provocadas nos padrbes comerciaisreletes da abertura de mercado e do
surgimento de grandes blocos econémicos, a exesaplercosul e da Unido Européia, tem
exigido da industria a necessidade de adaptacéoambiente econdmico globalizado. Estas
mudancas incluem os setores primario e secundd®,quais se encontra a industria de
alimentos e bebidas. Esse processo de abertur@remmcomercial estimulou o aumento
das transacdes comerciais e intensificou a conuoaéinterempresarial, ocasionando
alteracOes significativas nos ambiente internostereos dessas empresas e, por conseguinte,

dos paises participantes dessas transacgoes.

Tais alteracdes do ambiente competitivo pdem emeeqdesempenho e a sobrevivéncia das
empresas até mesmo em seus mercados doméstiooscdste porque a competicdo “surge
nao apenas de concorrentes tradicionais, mas des mntrantes a partir da desintegragéao de
barreiras de acesso a mercados anteriormente asotagrotegidos por barreiras tarifarias e
nao tarifarias” (TAPSCOTT; CASTON, 1995; BRAGA, B8pud DALMORO, 2009). As
alteracbes no padrdo competitivo das empresas peymaonudancas no desenvolvimento
econdmico das regides, facilitando o intercambioreleursos e alterando o padréo de

concentracdo espacial das mesmas.



11

Durante o periodo compreendido entre 1990 e 201@ais passou por significativas
mudangas em seu contexto macroecondmico. Estas focasionadas pela mudancga de
moeda - e sua consequente estabilidade monetérigelo processo de abertura comercial.
Tais adventos facilitaram o comercial internacianal apreciacdo cambial, o que favoreceu a
importacdo de insumos e bens de capital utilizadosndustria de transformagdo com um
todo, ndo sendo diferente com a industria de aliosea bebidas (RODRIGUES, 1999). O
que se verifica € a ocorréncia de pequenas osegagéssa industria, a qual apresenta saldo
comercial exterior e tendéncia de crescimento ipositmesmo em periodos de instabilidade

monetéria ou desaceleracao econdémica.

Segundo Domingues (2008), durante o século XX,ireipal caracteristica da industria de
alimentos foi a grande estabilidade no portféliopdedutos ofertados aos consumidores em
um determinado pais. Tal estabilidade decorre diautesa oligopolistica que tipifica a
fabricacdo de géneros desse segmento, ou sejalofnaancia de um pequeno namero de
empresas lideres em algumas das principais linbgeatutos do setor” (CHRISTENSEN,;
RAMA; VON TUNZELMANN, 1996 apud DOMINGUES, 2008).dPém, o papel do
consumidor final na inovacdo tecnoldégica da indéiseEm se alterado nos ultimos quinze
anos, ressalta a autora. Mudancas socioecondomita®stilo de vida dos consumidores tem
influenciado a funcdo de producédo das empresas, diterentes graus de impactos em
diferentes paises, sendo a gradual modificacaorategsos e produtos, além da interacao

com o mercado, especialmente importantes.

Todos os esses fatores combinados sugerem quesmmiEsho da industria varia de acordo
com os elementos especificos da regido em quesestdua, cujo padrdo de concentracao
depende diretamente de sua interagdo com os augosados. Nesse sentido, a economia
regional emerge com uma série de teorias que temo poincipal objetivo o desenvolvimento

econdmico das regides. Assim, corroborando com jetieb desse trabalho, dentre as

diversas vertentes possiveis, optou-se por tergdicar a concentracdo espacial da industria
de alimentos e bebidas baiana por meio da oticzoda geografia econdmica e seu modelo
econdbmico de centro-periferia (CP), cujo princieapoente € Paul Krugman. Sera utilizada
também a teoria do distrito industrial marshalliazem objetivo de analisar o padrdo de

geolocalizacdo da industria alimenticia no estalBahia.
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Para alcancar tal finalidade, é utilizada uma aedxploratéria de dados espaciais através de
mapas de estatisticas, através do indice de Moxdm iadice local de associacdo espacial
(LISA) para determinar o grau de concentracao dastmia no Estado. Os dados utilizados
para concluir este trabalho séo oriundos da RelAg@al de Informacbes Sociais (RAIS) e
dizem respeito as variaveis niumero de estabeletisienimero de empregos formais e
massa de salarios do setor de alimentos e beltddamdices de Moran e LISA sdo gerados

para o setor de alimentos e bebidas.

Além desta introducdo, esta monografia possui ngaigtro partes. A segunda secdo
corresponde & caracterizacdo da industria de a@asenbebidas, demonstrando sua evolugéo
no Estado da Bahia. O terceiro capitulo traz asa®dos determinantes locacionais, expondo
as vantagens de se localizar proximo aos forneesdatemonstrando também como as
empresas decidem onde localizar-se. O quarto tapéiere-se a analise dos dados, capitulo
no qual se utiliza os indices de Moran e LISA paferir acerca da evolugédo da industria no

estado. A quinta e Ultima secao refere-se a coialdseste trabalho.
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2 CARACTERIZACAO DA INDUSTRIA DE ALIMENTOS E BEBIDA S

Esta secdo tem como objetivo caracterizar a indudé alimentos e bebidas no Brasil e no
estado da Bahia. O Brasil tornou-se um dos maedutores mundiais do setor e o estado
da Bahia tem ganhado importancia nas exportac@snaas deste produto. Foi realizado um
levantamento de dados histdricos sobre o setor, dmmo uma revisao bibliografica de
publicacbes pertinentes ao objetivo deste trabalboografico. Foram descritos brevemente
alguns aspectos do Programa de Promoc¢ao do Desgenento da Bahia (PROBAHIA) que
sdo pertinentes a este trabalho, uma vez que é@to pe partida para a analise do grau de
concentracdo espacial da industria de alimentebelés no estado da Bahia.

2.1 CONCEITUACAO DA INDUSTRIA DE ALIMENTOS E BEBIDS

Corroborando com o objeto de estudo deste trababm utilizada a classificacdo de
Industria Alimenticia descrita pela Comissdo Naalode Classificacdo (CONCLA), do
IBGE. De acordo com a comissao, essa industriprésentada pela divisdo 10 - Fabricacéo
de Produtos Alimenticios, pertencente a se¢do fduaskria de Transformacgdo, conforme
descrito a seguir:

Esta divisdo compreende o processamento e trarsfdonde produtos da
agricultura, pecudria e pesca em alimentos pardus@no e animal. Esta divisao
esta organizada por atividades que processam sfdraram diferentes tipos de
produtos como carnes, pescados, leite, frutas werieg, gorduras e 6leos, graos e
produtos de moagem etc. Esta divisdo compreenddétama fabricacdo de
alimentos dietéticos, alimentos enriquecidos, cemgintos alimentares e
semelhantes Esta divisdo ndo compreende os esfialiehtos que executam algum
processamento no produto alimenticio, visando ekamente a facilitar a
comercializagdo, como, por exemplo, os acouguexiranns (Secdo G) e as
padarias com venda direta ao publico (divisao @BRASIL, 2012).

Deve-se ressaltar que, de acordo com esta clagsibic os setores de agricultura, pecuéria e
relacionados, producédo florestal, pesca e aqureulpertencem a outra secdo (secdo A -
Agricultura, pecuéria, producdo florestal, pescaaquicultura). Tratam-se de setores

produtivos em si e ndo de transformacao, conforesxrd;do da Comissao: “Esta secao

compreende a exploracdo ordenada dos recursosaisatgetais e animais em ambiente

natural e protegido, o que abrange as atividadesulfizo agricola, de criacdo e producao

animal” (BRASIL, 2012).
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J& a Industria de bebidas, segundo a Comissdassiftdada na divisdo 11 - Fabricacdo de
Bebidas, pertencente a secéo C - Industria de foramscdo, conforme descrito a seguir:
Esta divisdo compreende a fabricacdo de bebidatodis os tipos: alcoolicas
(obtidas por fermentacao ou destilagédo), nao-alkca®(refrigerantes e refrescos), as
adguas envasadas e a fabricacdo de xaropes patzieagao de refrigerantes e
refrescos. Esta divisdo ndo compreende a fabricdedsucos prontos para beber
(divisdo 10); o engarrafamento de bebidas associadmmeércio atacadista (divisdo

46) e o engarrafamento de bebidas efetuado sobatmr{livisdo 82). (BRASIL,
2012).

Devido a disponibilidade de dados para se analessas industrias, por questdes

metodoldgicas, optou-se por analisar ambas comentte.

2.2 A INDUSTRIA DE ALIMENTOS E BEBIDAS NO BRASIL: WA BREVE ANALISE
DO PERIODO DE 1990 A 2010.

Segundo a Associagdo Brasileira das Industrias liteeAtacdo (ABIA), a industria de
alimentos e bebidas representa aproximadamente ®@%®ralduto Interno Bruto (PIB) do
Brasil, o qual vem sendo responsavel por um nuroexscente de empregos além de gerar

um saldo comercial superior aguele gerado por testante da economia. (ABIA, 2012).

Em 2011, o setor da alimentagédo faturou R$ 330h@&s, sendo um dos mais relevantes para
a geracao de saldo comercial positivo, segundo BAAB012). Em 2010, 20% do total de
vendas do setor foi exportado, o que representa6®$¥ bilhdes. De outro lado, as
importagdes de alimentos sdo bem menos signifasivconcentradas em trigo, totalizando
US$ 7,22 bilhdes, apenas. Desse modo, o setorirdershcao atingiu o saldo comercial de
US$ 33,8 bilhdes, acima do saldo da economia krasitomo um todo, de US$ 20,3 bilhdes
(ABIA, 2012). Deve-se ressaltar que entre 200280, o saldo comercial positivo cresceu
de apenas US$ 6,1 bi para US$ 33,8 hi.
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Tabela 1 — Balanga Comercial da Industria de Alimee Bebidas (2000-2010)

2000 2010
Balanca Balanca
Exportacdo Importagdo Comercial Exportacéo ImportacaoneCaal
Total Geral Brasil 55,1 55,8 -0,7 201,9 181,6 20,3
Allmgntos Industrializados e 77 16 6.1 37.9 41 33.8
Bebidas
Participa¢édo 14% 3% - 19% 2% -

Fonte: Elaboracéo propria com base na ABIA (2012)

A induastria de alimentos e bebidas no Brasil cresg@mo um todo no Brasil nos ultimos
anos e na década de 1990 de forma mais acentuadagr@ssos liquidos de investimento
direto estrangeiro (IDE) na economia brasileirandfarmaram o saldo da conta de
investimentos do BP em superavitario a partir dados dessa década. A partir de 1995 esse
resultado se deveu principalmente aos influxos messtimentos diretos (ndo mais a
investimentos de portfolfy Parte desses ingressos de recursos ocorreuma éte fusdes e
aquisicdes (F&A) e associacdes entre empresas,d'desa a crer 0 crescimento paralelo
desse tipo de operacdo, tendo como investidoragesawy estrangeiras” (RODRIGUES,
1999), culminando em um processo de centralizagéostrial (MARTINELLI JUNIOR,
1997 apudCUNHA; DIAS, 2008a).

Rodrigues (1999) afirma que as transacfes de F&hesentam um importante canal de
reestruturacado e crescimento de grandes corporaEd@sora essas transagbes dependam
significativamente das estratégias organizaciordds firmas, sdo em grande medida
conduzidas por dinamicas setoriais especificassddesdo, em transacdes internacionais
deve-se levar em consideracao “as estratégiastegragdo em redes globais de comércio, a
localizagao de plantas em determinados blocos @iamgrassim como o aproveitamento de
dindmicas distintas de crescimento e rentabilidd@€DRIGUES, 1999). No caso brasileiro,
h& de se considerar o contexto macroecondémico tdbiletade monetéaria inaugurado pelo
Plano Real e a sua influéncia sobre as decisOewegtimentos das empresas estrangeiras em

F&A no Brasil. Assim:

! Aplicagbes em bolsas de valores e mercado deampitgulamentadas pelo Anexo IV & Resolugéo n9 128
Bacen épudRodrigues, 1999).
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As tendéncias de reestruturacdo produtiva sdoeissidesde a virada da década,
marcada por forte mudanca nos pardmetros que brliaa condicbes de
concorréncia no mercado doméstico, e se acentuamacagéncia do programa de
estabilizacdo monetaria. [...] Mas, a despeito atée fmudanca estrutural com a
abertura comercial financeira, programa de priagp e desregulamentacdes
setoriais, 0 inicio da década foi marcado por iE@&condémica e permanéncia do
processo de alta de inflacdo. (RODRIGUES, 1999).

Segundo Conceigdo (2007), o Brasil adotou uma dérimudancas institucionais no inicio da
década de 90, com participacdo significativa do cBaiacional de Desenvolvimento
Econbmico e Social (BNDES), tornando a entradaDdesIimais atrativas no pais. Dentre tais
mudancas, se destacam: (i) a concessdo de finsmianpelo BNDES a empresas
estrangeiras a partir de 1991; (ii) a reducdo ddepoegulatério do Instituto Nacional de
Propriedade Industrial (INPI), que € responséavel ggmovar acordos de transferéncia de
tecnologia; (iii) a autorizacdo para que as empgresaltinacionais passassem a usar lucros
financeiros com o objetivo de constituir aumentadpital registrado, a partir de 1991; (iv) a
permissao para 0 pagamentordgaltiesdas empresas estrangeiras a suas matrizes, também
em 1991; (v) a reducdo do imposto de renda solmessas; (vi) eliminacdo, em 1995, da
separacao constitucional existente entre as engreszionais e estrangeiras. Todas estas
mudancas tornaram o Brasil mais atrativo a entdedeecursos estrangeiros, favorecendo o

desenvolvimento da industria nacional.

Assim, percebe-se que as condi¢cdes de concorndéocreercado doméstico se acentuam com:
(i) a vigéncia do programa de estabilizacdo moretéli) um ambiente livre do aparato
institucional protecionista (acesso a financiamentierno e reestabelecimento do crédito ao
consumidor); (iii) e maior propenséo a importarg@ se verificou foi o efeito combinado da
recuperacdo da demanda, decorrente do efeito podazido pela estabilidade monetaria, e
a modificacdo das estruturas de custos das empesgsessao concorrencial. Além disso,
surgiram novas oportunidades para compras de bensagital e insumos, devido a
combinacdo da reducdo tarifaria e apreciacdo cafi@DRIGUES, 1999). Esses adventos

ocasionaram efeitos distintos nos diversos settaesxonomia, segundo a autora.

Rodrigues (1999) afirma que os dois canais basieogiternacionalizacdo da indastria de
alimentos e bebidas sdo o comércio de mercadaliasinado porcommoditiese os fluxos
de investimentos diretos. Estes fluxos ocorrenvasale fusbes e aquisicbes de empresas

com o objetivo de expandir a capacidade de produgddas existente e pular etapas na
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conquista de novos mercados. Essas politicas dsi@igs internacionais por alguns grupos
estrangeiros denunciam as estratégias de expaasamiporacdes em mercados emergentes
como forma de contornar a estagnacao das taxases@mento das vendas em seus paises

sede.

Vale ressaltar que a exploracéo de economias @aes@scopo, bem como a redefinicdo de
rotinas organizacionais (BELIK, 19%pud CONCEICAO, 2007) auxiliam na melhoria da
gestdo financeira das empresas. Conforme afirmamzzaki@i e Nunes (199%pud
CONCEICAO, 2007), “a maior escala pode permitiraptacdo de juros mais baixos, maior
flexibilidade nas politicas de fornecimento de @wéde melhor gestdo de riscos”,
representando bons incentivos a entrada de capitalno por meio de F&A. Rodrigues,
(1999), utilizando como exemplo os Grupos Nabisddaeone, demonstra a evolugcdo das

vendas dessas corporagdes em mercados emergentes:

Tabela 2: Grupos estrangeiros: Crescimento Donwestinternacional

Vendas Receita Operacional
1993 1994 1995 1996 1993 1994 1995 1996

Grupos/Regibes

Grupo Danone

Europa -26% 54% -02% 1,2% -11,5% 4,0% -1,7% 4,0%

Internacional 27,8% 69,4% 44,5% 33,0% 62,2% 115,0%64,3% 42,0%

Total -1,0% 9,6% 34% 57% -10,8% 59% 4,3% 6,6%
Nabisco

EUA - - 5,0% 5,0% - - -6,0% -52,0%

Internacional - - 15,0% 13,0% - - 37,0% -34,0%

Total - - 8,0% 7,0% - - 2,0% -47,0%

~ Fonte: RODRIGUES (1999).

No Brasil, os investimentos por meio de F&A naslUstdas de alimentos e bebidas foram
motivados pela expansao da demanda interna e@patkncial de crescimento do mercado
em comparacdo a tendéncia de estagnacdo das veaslasconomias centrais. A autora
afirma que na economia brasileira a elasticidadda@la demanda por alimentos € maior que
a observada nas economias centrais, dependendivalala rendaer capitae da estrutura
de distribuicdo da renda nacional. Contudo, a ®saualtamente concentrada da renda
nacional torna a demanda por alimentos altamemtsiva# a mudancas positivas no perfil

distributivo, em decorréncia do peso do consumalideentos no orcamento da populacéo de



18

baixa renda (RODRIGUES, 1999).

Segundo Dantas (2005), os produtos alimentaresupusshaixa sensibilidade, estando

relativamente salvo de grandes oscilacdes. O grdfidemonstra que entre 2002 e 2010, o
valor da producéo industrial relativo a industréaa apresentou oscila¢des significativas, ao
passo que a industria da alimentdcdxperimentou variagdes menores. Conforme
demonstrado no grafico, a indastria geral alcaregooarca de maxima de variacao do valor
de sua producédo em 2003 (26,7% a mais que o aepajitenquanto que em 2009 alcancou

sua marca mais baixa, uma variagdo negativa -0@80gano anterior. Para estes mesmos
anos, a industria da alimentacdo apresentou asamdecvariacdo percentual do valor de sua
producao de 21,5% e 8,4%. Pode-se concluir ques s$odo a industria geral apresentou

uma variacao total (distancia entre suas maior ommarcas) de 27,2%, enquanto que a
industria de alimentos e bebidas oscilou apenak?d,3¢orroborando com a afirmacdo de

Dantas (2005).

Grafico 1 — Crescimento do valor da producéao inthlst base mével anual (2002 — 2010)
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Fonte: Elaboracao propria com base na Associacasil8ra das Industrias da Alimentag&o(2012)

Alguns estudos apontam (ROCHA, 1996; POCHMANN, 18990d RODRIGUES, 1999)
gue o perfil distributivo da renda no Brasil soften impacto positivo, ocasionado por dois
motivos: (i) o crescimento do PlBer capitaa uma taxa de 4,4% entre 1993 e 1996, em

contrapartida a uma reducdo média anual de 1,66 #8800 e 1992; (ii) a estabilizacdo dos

2 Segundo a Associac&o Brasileira das IndUstriadideentacéo, a Industria da Alimentagédo compreeasie
industrias de alimentos e bebidas.



19

precos no segundo semestre de 1994. O processstatslizacdo monetaria produziu um
ganho de renda real as familias desprotegidas damsenos de indexacdo de rendimentos
em um ambiente de alta de inflagcdo, favorecendimnass estratos inferiores de renda em
comparacao a tendéncia observada nos primeirosdandécada de 90. Contudo, a trajetoria
regressiva da distribuicdo de renda voltou a sefestar em 1996 (POCHMANN, 1997 apud
RODRIGUES, 1999).

Segundo Rodrigues (1999), a evolucédo dos indicaddeerentabilidade esta relacionada a
abertura comercial e a apreciacdo cambial apds,1®3ue abriu novas alternativas de
insumos e bens finais. Esses impactos ocorreramaieira diferenciada em cada ramo de
atividade que compde a cadeia produtiva da indud#ialimentos e bebidas. De acordo com
a autora, para alguns segmentos da industria mades de alimentos ha forte crescimento

da utilizag&o de insumos importados, o qual setaaeantre 1994 e 1995.

Como exemplo disto tem-se a importacdo de maltendel® as cervejarias, a qual cresceu
146% entre 1992 e 1996 e acompanhou a trajetérierezimento da producédo. Deve-se

ressaltar que o aumento da importacdo de cervegerngeriodo se deveu, parcialmente, as
proprias cervejarias locais, em decorréncia decasgies com empresas estrangeiras. O
acentuado crescimento da demanda (27%, em 1988paii estrutura oligopolistica do setor

(na época, quatro cervejarias eram responsaveiO®&% do mercado) propiciaram a

apropriacédo da reducao de custos atraves de awsneganargens de lucros (RODRIGUES,

1999).

Nesse periodo analisado por Rodrigues (1999), sgueerifica € que o atrativo do mercado
brasileiro para os investidores externos foramitas #gaxas de crescimento do consumo e as
taxas de rentabilidade de alguns ramos. Assim etdil pegressivo de distribuicdo da renda
nacional garante que qualquer crescimento positd® renda acompanhado de
desconcentracdo dos rendimentos levara a ganhesssekms na demanda de alimentos”
(RODRIGUES, 1999).

Rodrigues (1999) afirma que ha uma tendéncia estdluie segmentacdo do mercado, ditada
pela atuacdo das empresas internacionais sobmnatégdo do consumo, o que fortalece o

elo mercadoldgico na dinamica concorrencial. BEI®99) expde que o mercado alimentar é
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extremamente dinamico, de modo que os habitos deuow estdo sofrendo enormes
variagbes, uma vez que estdo sujeitos ao ambiedial ® as caracteristicas sociais da
populacdo. Devido a isso, “a manutencdo e amplidedfatias de mercado no consumo de
alimentos € uma tarefa extremamente dificil e temcenta a necessidade de atualizacfes

produtivas permanentes” (BELIK, 1999).

Diante do crescimento das demandas internas enesieas fabricantes de alimentos e
bebidas tém empreendido diversos investimentosagractdade e eficiéncia produtivas. Em
2010 esses valores somaram R$ 16,7 bilhdes, emggaatem 2011 esse montante foi de R$
15,7 bilhdes, a revelia do agravamento da crisgnational. Do ponto de vista dos produtos,
essa industria sofreu grande modificacdo nas diimsag décadas. Atualmente, 85% dos
alimentos consumidos no Brasil passam por alguroegsamento industrial, enquanto que
em 1990 e 1980 essa participagéo era de 70% erg6pectivamente (ABIA, 2012).

Segundo a ABIA (2012), os principais setores daistrih de produtos alimentares séo: (i)
derivados de carnes; (ii) beneficiados de cafés ehéereais; (iii) acucares; (iv) laticinios; (v)
Oleos e gorduras; (vi) derivados de trigo; (viijidados de frutas e vegetais. Estes segmentos
representaram 72% do faturamento total liqguidonddstria da alimentacdo em 2010, sendo
0s quatro primeiros setores listados responsawisnais do que 50% desse faturamento.
Isso evidencia a importancia de produtos alimeygiciom algum processamento industrial

para a industria de alimentos e bebidas brasileira.

O papel do consumidor final na inovacéo tecnolodeanduistria tem se alterado nos ultimos
quinze anos, de acordo com Christensen, Rama e Momzelmann (1996 apud
DOMINGUES, 2008),. Mudancas socioecondmicas e him ek vida dos consumidores tem
influenciado a funcdo de producédo das empresas, diterentes graus de impactos em
diferentes paises. Nesse sentido, a gradual machific de processos e produtos, além da
interacdo com o mercado sao especialmente impestaAissim, aumento do consumo de
produtos com maior valor agregado exige da empresar nivel tecnologico e de gestao,
ocasionando um cenario de alta competitividade ne tandéncia desconcentracdo (ABIA,
2012).

Com essas modificacdes, alguns elementos que nsadmaspoderiam representar um
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diferencial competitivo para as industrias de atitne no Brasil ndo mais se aplicam aos dias
atuais. Os principais elementos eram: (i) proximéalas fontes de matéria-prima; (ii)
reduzidos custos de mao-de-obra; (iii) amplitudentgrcado consumidor (BELIK, 1999).

Destes, 0 enorme potencial do mercado brasildivezaeja 0 Unico que ainda se aplique.

Os avancos proporcionados pela tecnologia apliGadacampo e a industria reduziram
gradativamente as vantagens proporcionadas pelogrsos naturais, bem como as
relacionadas ao baixo custo da mao de obra. Ao mésmpo, 0 crescimento da competicédo
tem levado a diversificagdo de produtos diante demercado cada vez mais diversificado.
Desse modo, volta-se para questdes ndo diretaigedas a preco dos produtos, mas sim a
sua qualidade, tecnologia e apelo cultural (BEL1B99), bem como vem desenhando uma

tendéncia de concentracdo industrial nesse me(édié, 2012).

Essa concentracdo industrial citada pela ABIA (20bh3o pode ser confundida com
concentracdo espacial. As operacdes de fusdes isicAgs promovem a diminuicdo do
namero de empresas participantes do mercado, podmy numero de estabelecimentos. O
que se apresenta na realidade é uma desconcentsgrmal desta industria, ainda que seja

resultado de um nimero menor de empresas.

2.3 O CRESCIMENTO DA INDUSTRIA DE ALIMENTOS E BEBIRS NO ESTADO DA
BAHIA

2.3.1 O desempenho do setor entre 1990 e 2010

A exemplo do resto do Brasil, a Bahia vem apreselttaaldos crescentes de sua producao
industrial de alimentos e bebidas, conforme indicgatlo aumento do numero de
estabelecimentos produtores de alimentos no es(@idADRO 2). Conforme dados
disponibilizados pelo Sistema IBGE de Recuperacatomatica (SIDRA), o numero de
estabelecimentos da industria alimenticia baiasaquade 1.040 para 1.288 de 2000 a 2010,
0 que representa um crescimento de 23,8%. Contyubmdo se compara o desempenho
baiano ao de outros estados, verifica-se que desempenho no ranking nacional aumentou

apenas 0,1%.
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Com base no Quadro 1, duas inferéncias devem ias:f@) 67,2% dos estabelecimentos

produtores de alimentos e bebidas se localizanrama8es sul e sudeste, o que indica uma

concentracdo espacial dessa industria em territ@emnal. Porém, essa marca era de 71,2%

em 2000, o que sugere um processo de desconcentgagdual dessa industria; (i) os

estados Goias, Pernambuco e Mato Grosso apresentawaeros inferiores ao da Bahia em

2000, porém, apresentaram um aumento no numerstaieetecimentos mais significativo e

os dois primeiros ultrapassaram o estado no ramkaegnal em 2010. Isso demonstra que o

estado poderia absorver mais industrias do setionealicio do que vem fazendo,

aproveitando-se o processo de desconcentracdoiaspa@enciado por esta industria no

sudeste do pais.

Quadro 1 — Estabelecimentos produtores de alimenbebidas (2010)

2000 2010
UF Estabelecimentosl (%) Estabelecimentos| (%)

Séo Paulo 5.88224,40% 6.073 20,90%
Minas Gerais 3.74815,50% 4.391 15,10%
Rio Grande do Sul 2.199 9,10% 2.625 9,00%
Parana 1.830 7,60% 2.389 8,20%
Rio de Janeiro 1.750 7,20% 1.400 4,80%
Santa Catarina 1.313 5,40% 2112 7,30%
Bahia 1.040 4,30% 1.288 4,40%
Pernambuco 1.035 4,30% 1.386 4,80%
Goias 941 3,90% 1.306 4,50%
Ceara 655 2,70% 799 2,70%
Espirito Santo 473 2,00% 549 1,90%
Paraiba 404 1,70% 505 1,70%
Para 379 1,60% 552 1,90%
UF Mato Grosso 344 1,40% 705 2,40%
Mato Grosso do Sul 308 1,30% 383 1,30%
Alagoas 259 1,10% 289 1,00%
Distrito Federal 256 1,10% 377 1,30%
Rio Grande do Nortg 246 1,00% 489 1,70%
Piaui 226 0,90% 295 1,00%
Sergipe 194 0,80% 237 0,80%
Rondbnia 175 0,70% 236 0,80%
Maranhéo 160 0,70% 245 0,80%
Amazonas 155 0,60% 202 0,70%
Tocantins 74 0,30% 127 0,40%
Acre 48 0,20% 55 0,20%
Amapa 29 0,10% 49 0,20%
Roraima 17 0,10% 30 0,10%
Grandes | Norte 877 3,6% 1.251 4,3%
Regides | Nordeste 4.219 17,5% 5.533 19,0%
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Centro-Oeste 1.849 7,7% 2771 9,5%
Sudeste 11.85349,1% 12.413 42,7%
Sul 5.342 22,1% 7.126 24,5%
Brasil Total 24.140100,0% 29.094 100,0%

Fonte: Elaborac&o propria com base em dados do IRGE2).

Em confluéncia ao processo de abertura comerciatabdizacdo monetaria e
desregulamentacéo institucional vivido pelo Brasil década de 1990, a industria de
alimentos e bebidas do estado da Bahia teve gueodernizar para atender as exigéncias
competitivas atuais e conquistar mercado. Segundotad® (2008), alguns indicadores
denotam essas mudancas, tendo em vista a oscdagdprecos e dos custos envolvidos na
producao industrial decorrentes da liberacédo eca®rfi) aumentos dos custos de producao;
(ii) diminuicdo do preco dos produtos; (iii) dimig@o do nivel médio dos salérios; (iv)
aumento do grau de aceitacdo da marca; (v) aumdot@onteudo e da sofisticacdo
tecnolégica envolvidos na producdo industrial; (wlaior preocupacdo em estar em
conformidade com as especificacdes técnicas dodufm®; (vi) maior preocupacdo em
atender o grau de exigéncia dos clientes. Essésadutes demonstram um acirramento da

competicdo tecnoldgica e industrial que vem marcasde setor nas duas Ultimas décadas

Conforme dados da RAIS (2012), a proporcdo entrassa de salarios pagos pela industria
da alimentacdo baiana e a quantidade de vinculsshtresceu 83% entre 1990 e 1995.
Uma possibilidade para este crescimento € o proaksgstabilizacdo monetéaria sofrido pelo
pais a partir da implantagdo do Plano Real, em .189dossivel fazer tal inferéncia ao se
comparar tais variaveis separadamente neste ped@dempo: enquanto que a massa de
salarios pagos cresceu 161% entre 1990 e 1995mernide vinculos ativos variou apenas

42%. A partir dos anos seguintes, contudo, essitem se reverteu.

Entre 1995 e 2000, a proporcdo entre massa deosafiagos e vinculos ativos decresceu
53%. As duas variaveis sofreram decréscimos, squed@ massa de salarios pagos decresceu
60% e a quantidade de vinculos ativos 14%. A paatiprocesso de estabilizacdo monetéria e
de reestruturacado institucional do pais iniciadosmeados de 1994, os investimentos diretos
estrangeiros se intensificaram, acirrando o pracesmpetitivo na industria como um todo,

nao sendo diferente na industria de alimentos edagbAlém disso, a partir de 1996 os

Neste trabalho, a variavel vinculos é utilizada eqmoxy para se analisar o nimero de empregados
componentes desta industria.
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efeitos distributivos ocasionados pelo aumento efeda real experimentado na primeira
metade de década de 1990 se exauriram, tendo ifop@cto sobre o emprego industrial

(RODRIGUES, 1999). Esse decréscimo verificado dmra com as inferéncias de Dantas
(2008) acerca das mudancas vividas pela indasraichentos e bebidas, em especial no que

tange a diminui¢cdo do nivel médio dos salarios.

A partir dos anos seguintes, essas variaveis aoftaa crescer, porém, em niveis bastante
proximos. De 2000 a 2005, a variavel massa deigaléresceu 28%, enquanto que 0 numero
de vinculos cresceu 24%. Ja entre 2005 e 2010in®eipa variavel citada cresceu 22%,
enquanto que os vinculos ativos cresceram 33%mAskias inferéncias podem ser feitas: (i)
a massa de salarios pagos passou a variar, pimeipie, em decorréncia de alteracdes no
namero de contratados pela indastria, uma vez goeagsitivamente correlacionadas; (ii) o
nivel médio de salarios manteve sua tendéncia aeésie#mo, uma vez que cresceu
proporcionalmente menos que o numero de vinculessatdessa industria, confirmando

novamente as constatacdes de Dantas (2008).

Esses elementos denotam que as empresas do sietstrial de alimentos e bebidas também
vem apresentando uma maior preocupac¢ao com aaclésr sofridas pelo perfil do mercado
consumidor, voltando-se para questdes como a tgiaoempregada, o apelo cultural e a
qualidade dos produtos (BELIK, 1999; CONCEICAO, 2ZDOA melhoria deste ultimo
atributo ndo é condicdo necessaria apenas a eg@ostafirma Conceicdo (2007), mas
também para o atendimento do mercado interno, @me &presentando um perfil mais
exigente, desempenhando papel fundamental pargemvtdvimento de novas tecnologias.
Tal mudanca no perfil do consumidor se deve aawsefdistributivos e aos ganhos reais que
a populacado vem usufruindo nos ultimos anos, eracedpaqueles usufruidos pelos estratos
de renda mais baixos (RODRIGUES, 1999).

Durante o periodo compreendido entre 1990 e 2006mprego industrial no setor de
alimentos e bebidas cresceu 23,9%. Sua trajetéc@ndente no periodo entre 1992 e 1995
sofreu um forte declinio em decorréncia da exaudt@#o efeitos distributivos ocasionados
pelo aumento da renda real da populacdo a partik98é, fendmeno ocorrido em todo o
Brasil (RODRIGUES, 1999). Segundo Cunha e Dias&200em 2004, os estratos de menor
renda da populagdo — até R$ 400,00 — gastaram edin3@,6% de sua renda com
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alimentacdo, enquanto que a parcela da populagdiorenda mais alta — acima de R$
4.000,00 — gastou em meédia 9,0%. Historicamentstade da Bahia apresenta um elevado
grau de concentracdo de renda e 0s gastos conmtdigde representam parcela significativa
da renda da populacdo mais pobre. Com base nisde;ge inferir que a alteracdo da renda
real desses consumidores apresenta efeito sighificmo desempenho da induastria de
alimentos e bebidas no estado, o qual pode sali@ado no Gréfico 2.

Grafico 2 — N° de empregados da industria de alioses bebidas
no estado da Bahia (1990-2000).
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Fonte: Elaboragédo propria com base em BALANCO; NASENTO (2005).

Segundo Balanco e Nascimento (2005), o final dos 4880 e o inicio dos 1990 foi marcado
por um processo de desconcentracédo espacial dagamdhdustrial no Brasil. Isso ocorreu
mais intensamente nos setores que buscavam mdaar@levais barata, incentivos fiscais,
proximidade do mercado consumidor e fontes de matrimas, apresentando uma
tendéncia de migracéo para as regides Norte e Bletdé¢o caso do estado da Bahia, o que se
verifica € um aumento do poder de compra das pesEsaduas Ultimas décadas em diante, o
que serviu de atrativo para a instalacdo de ungadiistriais no Estado, incluindo do setor

de alimentos e bebidas.

Contudo, outros trés fatores possivelmente se amp@®s como mais decisivos nesse
deslocamento territorial: 1) larga producdo agropee, facilitando o acesso a matérias-

primas, as quais sdo utilizadas na producdo deemalom processados; 2) Programa de
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Corredores Rodoviarios, responsavel pela reformapaite da malha viaria do estado
(BALANCO; NASCIMENTO, 2005), facilitando o escoanterda produc¢éo; 3) Programas
de Incentivo do Governo. No caso da Bahia, espaaifente, o Estado realizou o Programa
de Promocédo do Desenvolvimento da Bahia (PROBAHESte ultimo teve por objetivo
“diversificar a malha industrial do estado, estianuh transformacdo de recursos naturais,
interiorizar o processo de industrializacdo e dérge da capacidade tecnoldgica”
(PACHECHO, 2002pudBALANCO; NASCIMENTO, 2005).

2.3.2 Incentivos governamentais e a expanséao da irsdria no estado

Segundo Balanco e Nascimento (2005), uma das nwedidatadas pelo governo foi o
PROBAHIA, o qual objetivava superar as dificuldadpsesentadas pela industria do estado e
impulsiona-la a um novo patamar de competitividaBssas medidas decorreram do
acirramento competitivo que se iniciou com mudangeEroecondmicas e institucionais

vividas pelo Brasil a partir da década de 1990a8mdo com os autores,

as prioridades foram dirigidas para a interioripada inddstria e a diversificagdo

produtiva — principalmente através da implantagndustrias de bens de consumo
e 0 adensamento das cadeias produtivas do esestoriulando uma dinamica

econdmica enddgena, setorialmente encadeada mesaetigel aos ‘espasmos’ da
demanda de outras regiées. (BALANCO; NASCIMENTQ)Z20

Portanto, o que se verifica sdo dois movimentasigiramente, a entrada de investimentos
no estado, seja por meio de F&#spontaneosoriundos de IDEs, seja por incentivos
governamentais; em seguida, o deslocamento dessmgsos para além da regido
metropolitana de Salvador (RMS), através dos imeesita interiorizacdo da industria
realizados pelo governo. A partir disto, o que gsch com este trabalho monogréfico é
analisar o processo de distribuicdo espacial dasind de alimentos e bebidas no estado da
Bahia, no periodo de 1990 e 2010. Por razdes miégidas, optou-se por analisar esse
fendbmeno tomando-se como base o incentivo govemamdo PROBAHIA, ndo sendo

realizada uma abordagem mais ostensiva do ProgtarGarredores Rodoviarios.

O Programa de Promocgé&o de Desenvolvimento da BBR@BAHIA) foi instituido pela Lei
n° 6.335, de 31 de outubro de 1991, através doefe840, de 18 de dezembro de 1991 da

Bahia. Conforme disposto no Capitulo 1 — Objetiaos,1°, 0 programa tem por finalidade:

promover a diversificacdo da matriz industrial dstado, estimular a transformacao
no préprio estado dos seus recursos naturaisjongar o processo industrial e
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incentivar o aumento da capacitacdo tecnoldgicaquidade dos bens e da

produtividade do parque industrial baiano, visarslm maior competitividade.

(BRASIL, 2012c).
Como forma de concretizar os objetivos do progravide disposto no art. 6°, utilizou-se
como instrumento financeiro o Fundo de PromocadDasenvolvimento Industrial. Sua
finalidade seria a de financiar novos empreendiosenhdustriais, agroindustriais, de
mineracdao, turisticos ou de geracdo de energiacaléue vierem se instalar no estado ou a
ampliacdo de empreendimentos ja existentes (BRARQ12). Para se calcular o
financiamento da implantacdo ou ampliacdo de emgdmentos industriais no estado, a lei
tomou como base o ICMS recolhido ao estado da Bahja financiamento equivalera aos
valores percentuais da arrecadacao total do imbosto

A partir dessas classes de financiamento do PR®ENGs parametros de enquadramento as
mesmas estabelecidas pela Lei n°® 6.335 (BRASIL2RQ@Ercebe-se que os incentivos fiscais
a produtos nao produzidos no estado e empreendirfimatda RMS sdo superiores a aqueles
ja existentes. Isso evidencia uma tentativa dersifi@acdo e desconcentracdo da malha

industrial no Estado da Bahia através desse pr@gram

Esse processo de desconcentracdo espacial dasesiddustriais na Bahia € analisada por
Balanco e Nascimento (2005) para o periodo de A98000. Essa analise é feita através de
medidas de localizagdo (coeficiente de redistrémjice de especializagdo (coeficiente de
reestruturaca8) Uma vez que no trabalho em questdo ndo foramsemadas inferéncias

significativas sobre a industria de alimentos eidebatravés do segundo coeficiente, sera

utilizado neste trabalho apenas o primeiro.

Em relacdo ao coeficiente de redistribuicdo, osraatcalcularam, com base em dados da
RAIS, um indice de 0,14 para industria de alimemtd®ebidas. Quanto mais proximo de 1

significa dizer que a industria experimenta mudarsignificativas em seu padréo espacial de
localizacdo, enquanto que quanto mais proximo da @mpresa ndo conhece mudancas

significativas no seu padrédo espacial de localzaé&sim, os autores verificaram que nao

*Ver ANEXO 1.
®Ver ANEXO 2.
® para informagdes mais detalhadas sobre o calosloakficientes, veja Balanco e Nascimento (2005).
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houve mudanca significativa no padréo espacialedessor industrial nesse periodo. Eles

afirmam que isto pode ser benigno, pois:

por ser o setor mais desconcentrado, estando peederfiorma homogénea em toda
amplitude do territério baiano, tanto em 1990 qoagn 200, justifica-se o baixo
valor obtido com o coeficiente de redistribuicdmbera tenha contribuido de forma
absoluta, como ja foi visto para a recuperacdoidel de emprego geral no final da
década de 1990. (BALANCO; NASCIMENTO, 2005).
Adicionalmente, os autores utilizaram uma adaptadas critérios de aglomeracdes
industriais ilustrados por Jodo Sabdia (2apLd BALANCO; NASCIMENTO, 2005), com
base no conceito de microrregido. Para tal, ogeaissociaram o numero absoluto de 1.000
(mil) empregos no setor industrial a participac&autha microrregiao. Deve-se ressaltar que
esse indice ndo é representativo e grande robysteegm, dado o desaparecimento de
algumas microrregibes no periodo analisado, osrest@oncluiram pela reducdo de

representatividade de algumas aglomeracdes magssint

Utilizando-se como base a distribuicdo dos empregesmesorregides do estado da Bahia
relativos a indastria alimenticia, verifica-se qui® houve mudancas de distribuicdo espacial
relevantes para 0s empregos na induastria alimanti8egundo os autores, a mesma
apresentou baixa mobilidade entre as cidades ipamies desse setor, para 0 periodo
analisado. De acordo com o gréfico, percebe-seequéodas as mesorregides o numero de
empregos relacionados a esse segmento cresceuaisj@xpressiva expansao ocorreu entre
2000 e 2010.

Grafico 3 — Distribuicdo do emprego por mesorregi@ahia (1990 - 2010)
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Fonte: Elaboragdo propria com base em dados da RAIR).

Ainda que a mesorregiao Metropolitana de Salvad@psesente como a maior empregadora
do setor, 0 aumento expressivo do numero de enmpreg® outras mesorregides indica um
aumento da relevancia econdmica das mesmas. Issoba@a com os objetivos do
PROBAHIA: promover o desenvolvimento e a interiagdo da industria baiana. Assim, no
capitulo 5, ser analisada a distribuicdo espdeiahdustria de alimentos e bebidas com base
nos indicadores nimero de estabelecimentos, nlteeempregados e massa de saléarios.

Com base no que foi demonstrado neste capituloificeerse um processo de

desconcentragdo espacial da industria de alimentbsbidas do estado da Bahia. Nesse
contexto, o problema de pesquisa desta monogfe: € o padrao de distribuicdo espacial
da industria alimenticia no estado da Bahia? Nxipro capitulo sdo levantadas algumas

abordagens tedricas com o intuito de respondeseagggestionamento.
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3 TEORIA DOS DETERMINANTES LOCACIONAIS

Neste capitulo expbe-se as teorias que abordarandiagens obtidas através da formacéo de
aglomerados industriaiClusterg e que sdo a base metodoldgica para a analiseadl
neste trabalho. Na primeira secdo do capituloté fena breve reviséo historica acerca da
origem conceitual da Teoria dos Determinantes Liooaés da Industria de Paul Krugman,
um dos maiores expoentes da Nova Geografia EcoadiNiGE), e de seu modelo de centro-
periferia. Esta revisdo é feita através da exposdg teorias predecessoras a0 mesmo, as
quais foram de imensuravel importancia ao desemielto das teorias contemporaneas da
Economia Regional, em especial, a teoria dos tistindustriais marshallianos. Em seguida,
expOe-se o0 modelo centro-centro periferia de Paudjikan e os determinantes locacionais da

industria estabelecidos pelo mesmo.

3.1 ORIGEM TEORICO-CONCEITUAL

Para que o trabalho de Krugman acerca dos detartagwéocacionais da industria pudesse
superar as dificuldades apresentadas na modelag@nicat e econométrica existentes até
entdo acerca do estudo da economia de uma regiicaado suas dimensodes espaciais, foi
necessaria a emersao de alguns trabalhos anteamragsmo que contemplassem o contexto
espacial das economias (CUNHA, 2008b). Dentre esigmes, Cunha (2008b) elenca Von

Thinen, Lésch e Weber. Contudo, € a partir decartte Krugman a Teoria de Marshall e os

distritos industriais — a qual foi de grande imaodia a Economia Regional contemporanea —
que se abordara a Teoria dos Determinantes Locasida Industria pela NGE.

3.1.1 O Modelo de Von Thinen

J.H. von Thinen (182&pud CUNHA, 2008b) elaborou um modelo baseando-se em um
economia de uso do solo, cujo enfoque volta-se pataterminacdo da localizacao relativa
das diversas atividades agricolas. Neste modelmérhrelaciona os custos de transportes da
area considerada a um unico ndcleo urbano e a umesgado, existindo uma uUnica relagédo
de mercado: os produtores vendem seus produtos epre@isam comprar nada para a
producdo ou manutencdo de sua atividade econOrAissim, 0S precos agricolas sao

estabelecidos através concorréncia perfeita, cersido-se 0s custos de transporte somados
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aos custos de producédo (MACCAN, 2001 a@idNHA, 2008b). Neste modelo, o custo de
transporte é funcdo direta da distancia, ocorramda preferéncia por terras mais proximas
aos centros urbanos, sendo possivel usufruir-seamomias de proximidade” (CUNHA,

2008). Em decorréncia disso, os aluguéis das tenas proximas as cidades sao mais

elevados.

A partir disso Thinen cria critérios de hierarqgéa dos produtos em torno do centro
consumidor, cujo resultado € um gradiente de ac@iEéntricos de producédo. Conforme
afirma a autora, “as atividades que deverao t@rigade para a localizacdo central ndo séo
mais aquelas que oferecem maior sobrelucro e simuassdo de maior rentabilidade
econbmica por unidade de area” (CUNHA, 2008b). Rerdo com Fujita (2000 apud
CUNHA, 2008b), o mérito de Thinen esta em trataumh@ tecnologia de transportes que
tende a desencadear, pelo menos inicialmente,cenaghcdo da atividade, operando com
retornos crescentes de escalas. Entretanto, apesdrastante importante na teoria da
localizagc&o, o modelo € incompleto, pois nédo redpajuestdes como quando o uso da terra
determinado ou quando a localizacdo das cidadesdégena (FUJITA; KRUGMAN;
VENABLES, 1999 apud CUNHA, 2008b).

3.1.2 O Modelo de Weber

O modelo de Alfred Weber (1909 apud CUNHA, 200§ hjte da constatacdo empirica de
que as matérias-primas nao estdo igualmente dikteb no espaco, de modo que as firmas se
localizardo aonde o custo com transporte possansemizado, considerando-se um preco
homogéneo no espaco. Cunha (2008) afirma que ncelmodeberiano a economia da
localizac&o se baseia na producdo de um bem caosnirdimos, utilizados em proporcdes
fixas. A localizacdo 6tima da firma é representpel® pontok (FIGURA 1) e é aquela que
minimiza as distancias da producdo de cada insudw mroduto até a localizacdo da firma,
representadas pelos pontis d2e d3.
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Figura 1 — Triangulo de Weber

Produto

Insumo 1 2 Insumo -

Fonte: MACCAN; PHILLIP (2001 apud CUNHA, 2008b)

Segundo Cunha (2008b), o modelo demonstra quedujararansportado esta sujeito a uma
taxa de transporte considerando a distancia aégtrahsportado e que a funcédo de producéao
esta sujeita aos pesos de cada insumo utilizagoociicdo do produto final. A autora afirma
que os insumos capital e trabalho possuem preqgoamidade iguais, independentemente da
localizacdo do mercado. Weber assume que todascatizhcbes apresentam a mesma
disponibilidade de fatores de producédo e que ocespaomogéneo. Desse modo, “0s custos
de transporte sdo medidos do ponto de producdmaidiZacdo da firma até o ponto do
produto e do ponto de localizacao da firma no niert@CUNHA, 2008b). Contudo, a autora
afirma que o aspecto mais relevante do modelo watee a auséncia de substituicdo de

fatores, o que o torna limitado.

Como o preco do produto € dado, o ponto 6timo Yéeher é encontrado ao se comparar 0s
insumos relativos totais e 0 custo de transportprdduto em cada localizacdo. A funcéo de
custo estabelecida para se chegar a esse ponteseodéetada por mudancas de quaisquer
parametros utilizados (no caso dessa funcédo dessusd parametros sdo peso dos insumos,
custo do transporte e distancia). Assim, as firp@ssuem incentivos a reduzir os custos de
transporte de determinado insumo ao se localizaipo aquele mercado, sendo possivel
determinar para quais precos dos fatores de prodasdfirmas se tornam atrativas para

investimento.

A autora afirma que o modelo weberiano apresentkresimentos importantes acerca da
localizac&o das firmas. No que tange a analisdiastdas vantagens locacionais, mostra as
condi¢cdes de precos dos fatores em que outras goeasn se tornar mais atrativas. Além

disso, realiza uma abordagem em que € possivéicaerns efeitos locacionais de alteragdes
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nos precgos dos fatores de producéo ao longo tengsoimplicacdes disso para a dinamica
regional em analise (CUNHA, 2008b).

3.1.3 O Modelo de Ldsch

O modelo de Ldsch (1940 apud CUNHA, 2008b) repitasama inversao aos pressupostos
weberianos, considerando o0s custos de transpodéstidos e as matérias-primas
uniformemente dispersas no espaco. Assim, “a aeemercado Otima de um produto é
determinada na medida em que ela varia relativarantusto de transporte” (LEMOS, 2003
apud CUNHA, 2008b).

Segundo Cunha (2008b), a idéia central da teoszhlana reside no fato de que os ganhos de
escala vao diminuindo a medida que os custos despioate vao aumentando, o que é
conhecido em economia regional como a teoria darlagntral. O pensamento por tras da
determinacao da curva de demanda no espaco &aelatte simples, afirma Cunha (2008b).
Neste, a demanda depende basicamente de trésfatorea de demanda por consumidor, a
qguantidade de consumidores do mercado e o cugtamporte, de modo que a medida que
se afasta do centro produtor, o custo de transpertdeva e o consumo de cada unidade cai
(tendendo a zero no limite).

Segundo Lemos (2003 ap@UNHA, 2008b), a notoriedade da teoria de Losclodecda
introducdo de trés conceitos béasicos: introducdarda curva de demanda no espaco, a
concepcdo de area de mercado e a endogeneizac@&eatesnias de escala. Para o autor,
cada bem produzido apresenta uma area de mercatmik com seus custos de producao,
relacionados aos custos de transporte e as ecanaimiascala internas da empresa. Fujita,
Krugman e Venables (1999 apud CUNHA, 2008b) afirngara neste modelo cada produto é
associado a uma éarea de mercado limitada, em @ac@rda existéncia de outros centros
urbanos. De acordo com o0s autores, a principalctaratica da dinamica do modelo de
Lésch € a “consideracdo do processo de hierarqozagphana como elemento endégeno a
acumulacéao de capital” (FUJITA; KRUGMAN; VENABLE$999 apud CUNHA, 2008b).

Cunha (2008b) afirma que essa hierarquizacdo dacespepresenta a combinacdo de

economias de escala e custos de transporte, cugdes urbanas se diferenciam em
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decorréncia do tamanho de cada centro. Ou sejatajuaaior o centro urbano, maior a

diversidade de atividades econOmicas executadassmo e maior capacidade de incorporar
centros menores na construcdo de uma area de mef@adse modo, pode-se resumir a
teoria de Losch pela importancia das economiassdala externas na estruturacdo de uma
area de mercado, na qual as firmas auferem garfhesahla e aumentam de tamanho, ao

mesmo tempo em que a demanda se expande, em fisngdducédo dos custos de transporte.

3.1.4 Marshall e a teoria do distrito industrial

Alfred Marshall foi pioneiro ao tratar das vantag@btidas através da concentracdo espacial
de empresas de um mesmo ramo, indo além da mesavabdo das vantagens oriundas do
processo de verticalizacdo das empresas. Seggiad (2001), a relevancia da contribuicéo
de Marshall para a explicacdo ddastersestd em conceituar e explicitar a importancia das
economias externas ao processo de concentracastriniuAlém disso, teceu importantes
consideracfes sobre as associacdes cooperativabre @ papel do conhecimento no
desempenho de firmas e nac¢des. Marshall afirmagaaquoximidade dos agentes promovia
ganhos externos provenientes de transbordamentosnih@cimento de pessoas e firmas, em
decorréncia da facilidade de troca de informagcGesAGAS, 2004).

De acordo com Marshall (1982 apud KELLER, 2008)persas que operam em situacéo de
aglomeracdao industrial geram um conjunto econérd&wantagens — economias externas —
as quais resultariam da especializagdo, da dividdotrabalho, da criacdo de uma
infraestrutura, da troca de informagbes e da disgmade de forca de trabalho
especializada. Melo (2006) afirma que um elementwdmental na definicdo de distrito
industrial na Teoria de Marshall € a predominadeigequenas e médias empresas, as quais
sao independentes umas das outras e tendem a segstoo setor. Ou seja, a maioria das
empresas contribui para um mesmo processo prodgerada cada uma especializada em

uma fase desse processo.

Assim, a producgao ocorrida em um distrito indubktpipiciava um mercado de trabalho
qualitativamente diferenciado quando comparadoatidesle do sistema fabril tradicional
(SILVA; SILVA, 2012). Para Marshall a formacao deshstrito ocorre preferencialmente em

zonas periféricas da cidade, onde se beneficiatarcenos mais amplos e baratos (BRAVIN,
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2011). Segundo Bravin (2011), esses distritos podenbeneficiar de algumas vantagens
proporcionadas pela atuacdo do Estado, como arpggmado terreno, acessibilidade a agua,

energia, rodovias e incentivos fiscais, entre @utro

Ao tratar da formacao dos distritos industriaisvishall, Becattini (2004) afirma que uma
politica industrial deve tentar entender ndo apesasondi¢des visiveis, mas que também as
razdes endogenas ocultas por tras da formacdo deisinio industrial. Assim, deveria
entender o desenvolvimento e o declinio dos dstimdustriais existentes, além de prover
aos mesmos “encorajamento judi€iaCom isso, promoveria sua expansdo, seu acabament
e seu desenvolvimento tecnoldgico. Ao estar emar@mgia ao curso de suas tendéncias
endogenas, a politica industrial obteria melhoessltados do que aquelas baseada em setores
industriais especificos, dada a complementaridageag diferentes industrias exercem umas

sobre as outras.

3.2 A NOVA GEOGRAFIA ECONOMICA E OS DETERMINANTESQCACIONAIS DA
INDUSTRIA

A Nova Geografia Econbmica surgiu no inicio da décde 1990 e emergiu a partir das

idéias pioneiras de Marshall, na qual se destacaautwres Paul Krugman, Masahisa Fujita e
Anthony Venables, dentre outros. Esses autordfcatn as teorias que norteiam as

economias regional e urbana, argumentando que aptasentam limitacdes e problemas

tedricos consideraveis (RUIZ, 2003), a exemplo @asias expostas nas sec¢des anteriores
deste capitulo.

Por exemplo, no que se refere ao modelo tedricgotle Thiinen — teoria das hierarquias
urbanas — ndo ha uma explicacdo plausivel acesctbdzas que levam & aglomeracao. Além
de se assumir a concentracdo da producédo industmialm Gnico centro urbano, von Thiinen
desconsidera as relagdes dessa cidade (tamanhouiire$ com as outras que a rodeiam
(RUIZ, 2003). De maneira geral, Ruiz (2003) afirquee esses autores sao categoricos quanto
as teorias e os modelos de economia regional a#®d efigentes, afirmando que nenhum
destes apresenta uma teoria geral que expliquece-anganizacdo espacial dos agentes.

Assim, ndo ha nenhuma teoria consistente sobresgerdéo dos agentes no espaco. Em

" Tradugao literal da expresséo ‘judicious encoragehutilizada pelo autor, vide BECATTINI (2004 13).
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decorréncia disso, Krugman, Fujita e Venables (1800d RUIZ, 2003) acreditam que
conseguiram sumarizar em uma teoria regional tafosnodelos de economia urbana e
regional tratados separadamente na literatura.mAssilivro The Spatial Economicstem
como objetivo central detalhar a l6gica microecoimangue guia a organizacao da producao
no espaco (RUIZ, 2003).

3.2.1 O modelo centro-periferia

Segundo Ruiz (2003), os autores Hee Spatial Economicatribuem a recente onda de
inovacdes tedricas - produzidas pelas teorias enms crescentes - ocorrida na década de
1990 a redescoberta das ligacdes entre a economgeegrafia. Assim, a primeira atingiu a
organizacdo industrial, a segunda atingiu as teatia comércio internacional, a terceira
modificou as teorias do crescimento econdmico elatg onda de retornos crescentes na

economia seria a NGE.

Santos (2010) afirma que a base da NGE € o modsmitrézPeriferia (CP), apresentado por
Krugmam (1991 apud SANTOS, 2010), o qual apresesttundamentos da formacgéo das
economias de aglomeracéo. Esse modelo se baswiteregdo da procura, dos rendimentos
crescentes e dos custos de transporte, culminandpr@cessos cumulativos que tendem a
concentracdo espacial da industria, originandoreepalo industrializado e uma periferia
agricola (MARQUES, 2012).

Ruiz (2003) aponta dois conjuntos de regras quepdena base tedrica deste modelo: o
primeiro se refere a definicdo da curva de demaahefindo como os consumidores alocam
a renda; o segundo a definicdo da curva de ofeffterjindo-se a como as firmas determinam o
nivel de producdo e os precos. Aplicando-se isgoaiomia regional, 0 que se tem sao
consumidores e firmas dispersos no espaco, tenel@amgar com os custos de importacéo ou
exportacdo. Neste caso, ambos procuram “maximeatas e minimizar gastos tomando em
consideracao a localizacdo dos demais agentegjaupsocuram otimizar sua localizacao na
rede de economias regionais” (RUIZ, 2003). O aet@lica que, conforme os tradicionais

modelos microecondmicos neoclassicos, no modeldracaperiferia ofertas e demandas

regionais sdo determinadas simultaneamente, seaslwatho em firmas que produzem e

maximizam seus lucros levando em consideracacstcidtade da demanda.
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Para que haja esse equilibrio instantaneo entreacfalemanda, o modelo parte dos seguinte
pressupostos: (i) todas as firmas sdo moveisagidecnologias sdo homogéneas; (iii) ndo ha
nenhuma aparente economia externa a firma (ecosataiaglomeracao de Marshall); (iv) os
trabalhadores (consumidores) migram livremente tdoesempre em busca de melhores
salérios reais (RUIZ, 2003). Assim, “como as firnestdo sempre em equilibrio, somente
guando todos os salarios reais estdo igualadosten® se encontra em equilibrio. Logo, o
ajuste do mercado de trabalho (as migracdes) éeodgige a reorganizacdo espacial da
producao” (RUIZ, 2003).

Segundo Santos (2010), o modelo CP apresenta fe#dsseque culminam na geracao de
economias de aglomeracédo. O primeiro efeito éattefle acesso ao mercado’, que se refere
a tendéncia de firmas monopolisticas se localizapggximas a grandes mercados e
exportarem para mercados menores. O segundo @it ‘elisto de vida’, que relaciona a
localizacéo da firma com o custo de vida localual @ inversamente proporcional ao grau de
aglomeracao da regido. Neste, os bens comerciafiza regides cuja atividade industrial €
mais aglomerada sdo mais baratos em decorrénaiarilauicdo dos custos de transportes,
proporcionando um aumento de renda real dos codsues. E o terceiro é o ‘efeito
competicdo’, o qual demonstra haver a tendénceng@esas monopolisticas se firmarem em
mercados com menos concorréncia (KRUGMAM, 1991;IFA&t al.,1999; THISSE, 2022,
BALDWIN et al., 2003 apud SANTOS, 2010).

Os dois primeiros efeitos representam forcas gaias$, cuja combinagcdo com a migracao
interregional cria o potencial de causalidade tarc(ou cumulativa). Assim, atua como uma
forca de acumulacdo e/ou aglomeracédo, sendo resmnsela elevacdo dos salarios reais
nessas regides (SANTOS, 2010; RUIZ, 2003). Sar0%0) afirma que em contrapartida, o
terceiro efeito — efeito competicdo — funciona coanmoa forca dispersiva. De acordo com
Ruiz (2003), a forca centrifuga que apresenta @dpetesempenho no bloqueio da
concentracdo especial € a agricultura, a qual gardium mercado periférico, competitivo e

espacialmente fixo.

Ruiz (2003) afirma que os mercados periféricos géoiais a dindmica do modelo centro-
periferia, pois os produtores agricolas espaciaendspersos dependem do fator terra a

execucdo de sua atividade, impedindo a aglomerdgdomesmos. Esse fato torna esses
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mercados periféricos exportadores do excedenteupidw e importadores de produtos
manufaturados. O oposto ocorre com a industrigorodutos agricolas sao importados das
regides periféricas, sendo que a medida que estamrsam mais distantes, maiores sdo 0s

custos de transporte, culminando na reducédo dasasateais nessas regides industfiais.

O autor afirma que, na existéncia de grandes mescpdriféricos e de custos de transporte
elevados, € possivel que firmas manufatureirasnsglém nessas regides, substituindo
importacdes. Ou seja, ha um limite para a conogidrala inddstria em uma Unica regiao
estabelecido por grandes mercados periféricosaufe agricolas com precos mais elevados.
Assim, “qualquer modelo da NGE envolve uma tensdtoeeforcas de aglomeragcéo que
tendem a concentrar consumidores e firmas dentrauwrde mesma regido e forcas de

dispersao que inibem esse processo” (SANTOS, 2010).

No que se refere & industria de alimentos e bebigwimeiro efeito do modelo CP é
verificado na realidade, pois 0 aumento da rendhdes estratos de renda mais baixos da
populacdo baiana auxiliou o desenvolvimento dessasiria no estado. Uma vez que a maior
parte dessa populagdo encontra-se dispersa ntrierila Bahia, mudancas positivas no
perfil distributivo da renda da mesma agem comatiatis a atividade industrial nas zonas
periféricas, devido a elevada elasticidade-renddemaanda por alimentos dos estratos mais

baixos de renda da populacgéo.

A induastria alimenticia tem o estimulo da méo-deaoker mais barata nessas localidades.
Assim, pode-se dizer que o segundo efeito de agiy@ie do modelo CP também se aplica a
realidade da industria alimenticia baiana, umaaquez o custo de vida nessas regides € mais
barato. Por fim, o terceiro efeito pode ser veafic na industria de alimentos e bebidas
baiana, quando se analisa a aglomeragéo espasiahades produtoras desses segmento ao
longo do tempo. Conforme exposto no gréafico 2, fieerise que entre 1990 e 2010, a
quantidade de estabelecimentos dessa industriacecresignificativamente entre as
mesorregides do estado da Bahia, ndo se restrmginagnesorregido Metropolitana de

Salvador.

8 Ruiz (2003) explica a dinamica do modelo centrof@ea com base em sua versdo mais simples, erh@ue
somente dois setores na economia: a agricultunapetitivo e espacialmente fixo, a industrial, moolégiico e
movel.
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Assim, com base no levantamento tedrico realizpdmebe-se uma expanséo da indastria de
alimentos e bebidas do estado da Bahia para a®eseperiféricas. Isso é resultado de alguns
fatores: (i) o estimulo fiscal do PROBAHIA, promode® a interiorizacdo e o
desenvolvimento da industria no estado; (i) a meooncorréncia que as empresas
monopolisticas encontram nessas regides; (iii) atonda rendger capitada populagéo
dessas regides, representando um estimulo a idi@tmenticia em decorréncia da

participacéo elevada dos gastos com alimentacéenda desse grupo.

Essas constata¢des corroboram com os efeitos delonG& e com a formagéo dos distritos
industriais marshallianos. Na proxima secdo é aptada a metodologia de andlise para
verificar a distribuicdo espacial da industria dmentos e bebidas no estado da Bahia e no

capitulo 5 as constatacfes levantadas acima saddsesmpiricamente.
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4 ANALISE EXPLORATORIA DOS DADOS ESPACIAIS

Este capitulo tem por objetivo apresentar a metginlde analise exploratéria de dados
espaciais. Como base metodoldgica estatisticatd#@ados dois indices: o indice global de
Moran — indicador de nivel global — e o indice loda associacdo espacial (LISA) —
indicador de nivel local. Adicionalmente, recorssua analise de mapas de percentis gerados
atraves do software GeoDa. Os dados das empredaditdria de Alimentos e Bebidas da
Bahia foram inseridos em uma tabela (.dbf), qué esisociada a um arquivo vetorial
(shapefilg, que contém poligonos delimitadores dos munisigio estado. A base digital
(shapefil@ de Salvador foi obtida através da Relacdo Anadhdicadores Sociais (RAIS). O
intuito € identificar quais os municipios com maiodice de empresas e emprego e qual a
intensidade da correlacéo espacial, a nivel glebdatal, existente entre os mesmos. A partir
dos resultados obtidos o objetivo € fornecer umat@do padréo de concentragdo da industria
alimenticia baiana e auxiliar na identificagdo degiveis arranjos produtivogisters.

4.1 MAPAS DE PERCENTIL

O mapa de percentil € um instrumento que permdalilkar territorialmente os municipios
nos quais foram verificadas observacdes para atearers andlise. Esta ferramenta é Gtil em
evidenciar o grau de concentracdo espacial davehri@nalisada, uma vez que segrega
percentualmente a participacdo de cada municipiwahar da variavel sob estudo. Neste
trabalho utilizou-se esse recurso com o intuit@piesentar o padréo de distribuicdo espacial
da industria alimenticia baiana, analisando-sead@gweis numero estabelecimentos, massa de

salarios pagos e numero de vinculos ativos.

4.2 INDICE GLOBAL DE MORAN

O indice global de Moran é um indicador global déoeorrelacdo espacial e fornece um
anico valor como medida de associacdo espacialtpdmo conjunto de dados utilizados,
cuja ideia basica é a caracterizacdo da dependésyuaial, mostrando como os valores estdo
correlacionados no espaco (RIGOTTI, 2012). Seguraiva (2012), este indice presta-se a
um teste cuja hipétese nula representa indeperaléspacial, ou seja, o indice seria igual a

zero. Em caso de correlacéo direta, esse indi¢a eatre 0 e 1, enquanto que nos casos de
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correlagao inversa seus valores variam entre 0 © dutor ressalta que uma vez calculado,
deve-se testar a sua validade estatistica, sentlsste de pseudo-significAncia o mais

comumente utilizado. Conforme explica,

sédo geradas diferentes permutacdes dos valoresillet@s associados as regides;
cada permutacdo produz um novo arranjo espaciafie oos valores sao
redistribuidos entre as areas. Como apenas umrgoycs corresponde a situacéo
observada, pode-se construir uma distribuicdo écapdiel (indice de Moran)Se o
valor do indicd medido originalmente corresponder a um ‘extremodidéribuicao
simulada, entéo se trata de valor com significaestatistica. (PAIVA, 2012).

O célculo do indice global de Morah) € expresso pela seguinte formula:

Z Z w,(z;, —z, )(: =)

i=l j=1 ?

L= n
Dz —2,)
i=1
Onde:

. n € o numero de observacgdes, neste caso, de mosicipi
. wij € o elemento na matriz de vizinhanca para o pgar
. Zi e zj sdo desvios em relacao a média«zm; (zj — zn);
. zmé a média.

Segundo Paiva (2012), a correlacdo sO é calculada gs vizinhos de primeira ordem no
espaco, conforme estabelecido pelos pegpsContudo, 0 mesmo calculo feito para matrizes
de proximidade de maior ordem permite estimar g&arde autocorrelagéo para cada ordem
de vizinhanca. Assim segundo o autor, a hipétegdéicita no calculo do indice de moran é a
de estacionariedade de primeira e segunda ordendathss, pois, caso contrario, o indice

perde sua validade.
4.2 INDICE LOCAL DE ASSOCIACAO ESPACIAL (LISA)

Ainda que o indice global de Moran seja um bomcadior sobre o comportamento espacial
dos fen6bmenos, por apresentar apenas um unico e@hoo medida de associacdo espacial
para toda a area estudada, este ndo propicia usavabdo detalhada para um elevado

namero de areas. Em decorréncia disso, € possiMelngssas areas ocorram diferentes
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regimes de associacdo espacial que ndo sdo abapadesse indice (HOLZSCHUH et al.,
2010). Assim, para se evidenciar os locais em qdep&ndéncia espacial ocorre de forma
mais acentuada, segundo Holzschuh et al. (201Q)e-pe utilizar o indice Local de
Associacado Espacial (LISA - Local Indicators of fidaAssociation), um dos indices

utilizados pela Estatistica Espacial Local.

De acordo com Paiva (2012), a Estatistica Espaoiedl foi desenvolvida com o intuito de
“quantificar o grau de associacdo espacial a qda taalizacdo do conjunto amostral esta
submetida em funcdo de um modelo de vizinhancatadeelecido.” Nesse sentido, os LISAs
permitem a decomposicdo dos indicadores globaisioco indice de Moran, em indices
individuais, os quais evidenciam territérios de patacionariedade aglomerados (clusters)
significativos de valores semelhantes em tornoalerchinadas localizacdes. Isso € possivel,
segundo Anselin (1995 ap®AIVA, 2012), pois existe uma proporcionalidadesthrentre o
valor da autocorrelacéo global e os valores audsrde autocorrelacdes locais, sendo que 0s
indicadores mais comumente utilizados s&o o indomal de Moran|(i) e as Estatisticasi e

Gi*. Neste trabalho utiliza-se o indice Local de Mofiaii.

Neste indice, a autocorrelagdo espacial € calcalguatir do produto dos desvios em relacdo
a média como medida de covariancia, de modo queloses significativamente elevados
indicam elevadas probabilidades de que haja lama&ssociacdo espacial, aplicando-se tanto
a regides com altos valores associados quanto asquelm baixos valores associados

(PAIVA, 2012). O indice local de Moran para cadesé® conforme segue:

I
Z Zwifzj
j=1 ’
n
2
ZZJ
=

I =

7

Os valores obtidos por meio do indice Local de Mgvadem ser visualizados em um mapa
denominado de LISA MAP, sendo possivel efetuar w@malise visual acerca das areas
correlacionadas espacialmente e em que nivel deabtidade isso acontece. Anselin (1994

apud MARQUES, 2012) afirma que nesse mapa as apasentam cinco diferentes
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classificagbes a depender do nivel de significargia sdo: sem significancia; significancia
de 0,05 (95% de confianca); de 0,01 (99% de cogdigrde 0,001 (de 99,9% de confianca); e
de 0,0001 (de 99,99% de confianca).

Druck et al.(apud MARQUES, 2012) expbe que uma inaradternativa de visualizacdo da
dependéncia espacial existente no conjunto de dadtsvés do grafico de espelhamento de
Moran. Segundo o autor, através desse diagramassivpb visualizar e interpretar a
associacao linear entre cada valor de atriaidon relacdo a média dos valores dos atributos
de seus vizinhozn, dado que Anselin (19%pudMARQUES, 2012) afirma que o indicador
de Moran € um coeficiente de regressao linear engezn Tendo Anselin (1993) como
referencial tedrico, Marques (2012) apresenta gsisies descricdes para os quadrantes do

gréfico de espelhamento de Moran:

* Quadrantes superior direito e inferior esquerdadicam associacdo espacial positiva, de
modo que a area para o valor do atributo consideestiA cercada por areas que em

comportamento similar, sendo que:

— 0 quadrante superior direitbligh-High = Alto-Alto) indica que os valores do atributo

considerado e os de seus vizinhos estdo acimadia o conjunto;

— 0 quadrante inferior esquerdbofv-Low = Baixo-Baixo) indica que os valores do

atributo considerado e os de seus vizinhos estg@abia média do conjunto.

* Quadrante superior esquerdo e inferior direitodicamm associacdo espacial negativa, ou

seja:

— no quadrante superior esquerdooW-High = Baixo-Alto), valores baixos estéo
cercados por valores altos, representando valoativegcom média dos vizinhos

positiva;

— no quadrante inferior direitdH{gh-Low = Alto-Baixo) ocorre a situacdo oposta, em
gue valores altos sdo rodeados por valores bamepsesentando valor positivo e

média dos vizinhos negativa.
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Os indices apresentados, indice Global de Mdjaimdice Local de Moranli( - LISA, serdo
utilizados para interpretacdo dos dados estabedetos e massas de salarios por cidade para
a amostra do grupamento de industria de alimenbtebielas do estado da Bahia, de modo a

analisar o padrao de localizacdo desse arranjaipvod

Corroborando com o objetivo deste trabalho, podeeificar a existéncia de aglomeracdes
industriais no estado da Bahia ao se estimar acauidacdo existente entre 0 numero de
empresas e a massa de salérios da industria denédisne bebidas do municigiem relagcéo

a média do niumero de empresas e trabalhadoresuisle-sevizinhos, em um conjunto de
municipios. A ocorréncia de tais aglomeracdes digea significancia estatistica do teste de
autocorrelacdo espacial, devendo-se ao fato deogoesmo pode acabar restringindo o
namero de aglomeracdes no territério, além de exafilomeracdes existentes que ndo sao
significativas estatisticamente. Assim, baseanderseDomingues (2012), neste trabalho as
aglomeracbes existentes e significantes sdo deadasncomo “Aglomeracdes Espaciais
Industriais” (AIES).

Uma vez que o objetivo é evidenciar a existénciAlés referentes a industria de alimentos e
bebidas no estado da Bahia, sO é interessanteeptirarabalho identificar municipios cujo
padrdo de distribuicdo segundo o valor da varige@ elevado e apresente alta correlacéo
positiva com os vizinhos. No gréafico de espelhamel® Moran, esse padrao € evidenciado
no quadrante superior direitdéligh-High). Segundo Domingues (2012), isso evidencia “a
correlacdo espacial de dois ou mais municipios etmvado produto industrial, sugerindo a
existéncia de transbordamentos e encadeamentosutiposd espaciais, através de
complementaridades e integracao industrial regioMal grafico de espelhamento de Moran,

esse padrao é evidenciado no quadrante supergtodiigh-High).

O teste positivo de autocorrelacdo espacial suaerasténcia de um efeito multiplicador do
produto industrial na area em que se identificaisténcia de AIEs, de modo que se verificam
transbordamentos espaciais entre municipios viginkso se deve ao fato de que a existéncia
de industrias em determinadas localidades tambéexpécada pela atividade industrial
presente nas cidades vizinhas, pois apresentatsefi# transbordamento e encadeamento,

diminuindo-se os custos dos insumos, além de fagoie criacdo de um mercado de trabalho
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regional especializado e compartilhar de incrensemnta infra-estrutura local, como a
melhoria das vias de transporte das mercadorias.
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5 O PADRAO DE DISTRIBUICAO ESPACIAL DA INDUSTRIA DE ALIMENTOS E
BEBIDAS NO ESTADO DA BAHIA

Este capitulo tem por objetivo analisar o compoeiaim da industria de alimentos e bebidas
no estado da Bahia, tomando como base o seu plutr@conal. Para tal, sdo utilizadas
técnicas de estatistica espacial com o intuitoedicar se h4 a concentracdo dessa industria
em algum municipio e em seus entornos, o que ag@afigmcluster.Os dados utilizados para
se alcancar tal objetivo foram as variaveis nuntkrestabelecimentos, massa de salarios e
namero de funcionarios, ambos extraidos da Relaga@al de Informacdes Sociais (RAIS).
Como base metodoldgica estatistica sdo utilizadgzsmde percentil e dois indices: o indice
global de Moran — indicador de nivel global — edide local de associacdo espacial (LISA) —

indicador de nivel local.

5.1 CARACTERIZACAO GERAL DA INSDUSTRIA

5.1.1 Analise da indUstria de alimentos e bebidasiana

A industria de alimentos e bebidas passou por fggtivas mudancas nas duas Ultimas
décadas, em decorréncia da reestruturacdo mactoemwan e institucional do Brasil que
propiciou a estabilidade monetéaria do pais e estimna entrada de investimentos estrangeiros
diretos. O que se verificou foi o efeito combinada recuperacdo da demanda e a
modificacdo das estruturas de custos das empresapressao concorrencial, além do
surgimento de novas oportunidades para comprasedg dhe capital e insumos, devido a
combinacédo da reducao tarifaria e apreciacdo cafR@DRIGUES, 1999). Todos esses
fatores refletiram na inddstria baiana, inclusiue, setor de alimentos e bebidas. Deve-se
ressaltar que essa andlise exclui o cultivo deealios in natura, uma vez que o foco recai

apenas sobre alimentos que passaram por algunspameento industrial.



Quadro 4 — Numero de estabelecimentos da ind@im@nticia baiana (1990-2010)
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1990
Percentile: ESTABELECI

[] <1%(0)
] 1%-10% (0)

[] 10% -50% (0)

[] 50% - 90% (371)
O 90% - 99% (41)
W >99% (5)

1990

1995
Percentile: ESTABELEC2

[] <1%(0)
] 1%-10% (0)

[] 10%-50% (0)

[] 50% - 90% (370)
[ 90% - 99% (42)
W >99% (5)

B
k-
!

2000
Percentile: ESTABELEC3

[] <1%(0)
] 1%-10%(0)

10% - 50% (198
[] (138)

50% - 90% (177
[] (177)
O 90% - 99% (37)
B -99% (5)

Q’%’%ﬁ"&l
&"““244, ik
e

e

2005
Percentile: ESTABELEC4

[] <1%(0)
] 1% - 10% (0)

[] 10% - 50% (159)
[] 50% -90% (211)
[ 90%-99% (42)
W >99% (5)
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2010
Percentile: ESTABELECS
] = 1% (0)

] 1% - 10% (0)
] 10% - 60% (141)
] 50% - 90% (233)
] 90% - 99% (38)
i =99% (5)

~ Fonte: Elaboracao prépria com base na RAIS (2012).

Com base nos dados disponibilizados pela RAIS noend de estabelecimentos componentes
da industria de alimentos e bebidas baiana totakz594 estabelecimentos em todo estado no
ano de 2010, consideravelmente superior aos 8&beadstimentos verificados em 1990, o
que representa um crescimento de 194%. Ao longpealimdo entre 1990 e 2010, essa
indUstria experimentou uma trajetéria ascendente que tange ao numero de
estabelecimentos componentes da mesma, cujo cesgoirmais acentuado ocorreu de 1990
a 1995, quando atingiu 2.023 estabelecimentos, I2(érior ao ano de 1990.

Concomitantemente a essa trajetéria continuamestendente, ao longo desses vinte anos
estudados a industria de alimentos e bebidas bajpnesentou mudancas em seu padréo de
concentragdo espacial. Historicamente, Salvadotidaale que concentra o maior nimero de
estabelecimentos desse ramo, sendo que o cresgisdrgtancial dessa variavel em 1995 se
deu de forma mais acentuada nesta cidade, a quegrnou 45% dos estabelecimentos (991
observacdes) desse ramo no estado. Contudo, nessagointes a concentracdo absoluta e
relativa do niumero de estabelecimentos dessa mal@siiu neste municipio, sendo que em

2010 esse numero foi de 474 estabelecimentos,seendo 18% do total do estado.

Em 2010, 10 cidades eram responsaveis por sediaidd8 estabelecimentos desse segmento
no estado: Salvador (474, 18%), Feira de Santarg @%), Vitoria da Conquista (147, 6%),
Lauro de Freitas (90, 3%), Camamu (83, 3%), ltal{86a3%), Jequié (68, 3%), Saubara (52,
2%), lIhéus (49, 2%) e Barreiras (49, 2%). Todaessnunicipios apresentaram crescimento
acentuado ao longo dessas duas décadas, sendaaaenC e Saubara foram 0s casos que
mais chamaram a atencdo. Essas cidades possuspectreamente, 1 e 0 estabelecimentos
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em 1990, enquanto que em 2010 esses numeros syiarand3 e 52. No resultado global a
participacdo dessas cidades ndo € representatiéanpé significativa.

E interessante ressaltar o movimento de aglomeragéificado em diferentes momentos
dessas duas décadas. Em 1990, as cidades SantocAmedJesus, Juazeiro e Simdes Filho
apresentavam 20, 12 e 1 estabelecimentos, respetite, nUmeros que se elevaram para
61, 42 e 46, respectivamente, em 2000, de modoeqtss encontravam-se entre as dez
cidades com maior numero de estabelecimentos perites a industria de alimentos e
bebidas neste ano. Ja em 2010, o numero de esiaiEitos dessas cidades era de 46, 46 e
0, respectivamente, indicando um movimento de gétraacentuado em Santo Antonio de
Jesus e Sim0fes Filho, a qual ndo apresentou masimeestabelecimento desse tipo para a

referida data.

Quadro 5 — Massa de salérios da industria alimertigiana (1990-2010)

1990 1990
Percentile: MASSA DE S
[] <1%(0)

[] 1%-10% (0)
[] 10% -50% (0)
[] 50% -90% (375)
[ 90% -99% (37)
B =99% (5)

1995 1995
Percentile: MASSA DE 2
[] <1%(0)

[] 1% -10% (0)
[] 10% -50% (0)
[] 50% -90% (375)
[ 90% -99% (37)
B =99% (5)

Ty 5
S RS
75

TPy
R

2000 2000
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Percentile: MASSA_DE_3
[] <1%(0)

[] 1% -10% (0)

[] 10% -50% (204)
[] 50%-30% (171)

T AT

O 90% - 99% (37) ’\i”‘.‘ﬁ‘;@ﬁ?‘!,
»99% (5 A
W >99% () ANy S s
R

A

2005
Percentile: MASSA DE 4
[] <1%(0)

[] 1%-10% (0)
[] 10% - 50% (206)

2005

7 R
%"".vﬂ“
T B ﬁ‘hn‘:.»

50% - 90% (169) B NS e SR b
= e o PR Il
O 90%-99% (37) SR
99% (5 ’("ﬁfg‘%‘?@@ 5
W >99% (5) /‘.y,, RN
2010 2010
Percentile: MASSA DE &
] <1% 0 T
[ T%-10%(0) <] ;"4:"»155""‘
[ 10% - 50% (208) IRy a
B L Sl gy

[] 50% - 90% (167)
O 90% - 99% (37)
W >99% (5)

Bl
=

S e
e

~ Fonte: Elaboracao prépria com base na RAIS (2012).

Com base em dados disponibilizados pelo Ministdad rabalho, através da Relacdo Anual
de Indicadores Sociais (RAIS), pode-se inferir gurassa de salarios pagos pela industria de

alimentos e bebidas baiana apresentava-se maisrtoata espacialmente do que o numero
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de estabelecimentos desse segmento. Enquanto qd@¥ml0 cidades eram responsaveis
por 50% da quantidade de estabelecimentos da iraldstalimentos e bebidas, no que tange
a massa de salarios, 10 cidades eram responsaei@9f dos salarios pagos por essa
industria, sendo que apenas Salvador era respons@vé8% desse montante. As 10 que
concentravam o0 pagamento de salarios em 1990 egawador (58%), llhéus (10%),
Camacari (7%), Simdes Filho (6%), Amélia Rodrig(&%), Juazeiro (5%), Feira de Santana
(4%), Itabuna (2%), Barreiras (1%) e Jequié (198sim, percebe-se que a renda distribuida
por essa industria apresentava uma estrutura mzite® concentrada no territorio estadual do
gue a quantidade de estabelecimentos desse setorcéimo dentro do prépriball dos
principais pagadores de salarios h4 uma concentfag@& em Salvador, visto que o segundo

maior pagador apresenta 48 pontos percentuais asngeie essa cidade.

De maneira similar ao que se verificou com os edtabmentos da industria alimenticia
baiana, o maior volume de salarios pagos ocorred @98, quando foram pagos R$ 5.047
milhdes em salérios, em contrapartida aos R$ In@iBies pagos em 1990. Deve-se ressaltar
gue esses valores nao foram deflacionados, entiepéesentam os salarios reais praticados
nos anos analisados. Contudo, isso ndo invalidanatatacao relevante para este trabalho
monografico: o crescimento acentuado da massa ldeosapagos entre 1990 e 1995.
Novamente, o crescimento mais acentuado dessalparéorreu em Salvador, a qual chegou
a concentrar 71% da massa de salarios pagos porirelisstria. Ao longo dos anos essa
participacdo foi diminuindo, porém, manteve-se entrada na capital do estado: em 2010,

Salvador ainda era responsavel por pagar 54% trsosgpraticados por essa industria.

Deve-se ressaltar que entre 1995 e 2000, o mordargalarios pagos por este segmento caiu
60%. Uma possibilidade para essa retracdo acentuadéortalecimento das transacdes de
F&A nessa época, promovendo restauracdes no pmeesdutivo, como mecanizacdo das
etapas de producao e a concentracdo das fasegiysedem menos lugares. Contudo, entre
2000 e 2010, essa industria voltou a crescer eleglperiféricas apresentaram desempenho
mais significativo do que na década anterior. s&ggere um impacto positivo do PROBAHIA

sobre essa industria, visto a interiorizacdo esemleolvimento da mesma no estado.

No que se refere aos vinculos ativos concernentedustria alimenticia baiana, verifica-se

um padrao distributivo espacial semelhante ao ddéisa® variaveis analisadas. Em 1990,
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Salvador era a principal empregadora do setor,csen@ os dez principais empregadores
eram responsaveis por 80% do total de vinculosmEetes: Salvador (22%), Amélia

Rodrigues (10%), Juazeiro (9%), llhéus (8%), FeesSantana (7%), Camacari (7%), Simdes
Filho (7%), Santo Amaro (4%), Itabuna (3%) e JedBB). Essa variavel cresceu 43% em
1995 em relagcéo a 1990 e decresceu 14% entre 2@00% apresentando comportamento
semelhante as demais variaveis para o0 mesmo pesicglisado. Nos anos seguintes, a

quantidade de vinculos ativos voltou a apresemter tnajetdria decrescimento positiva.

Em 2010, os dez principais empregadores do sehon eesponsaveis por 60% do total de
vinculos ativos, o que demonstra um processo dmdesntracdo do setor entre 1990 e 2010.
Os municipios eram: Salvador (18%), Feira de San(8fn), Juazeiro (6%), Simdes Filho
(6%), Camacari (5%), Vitoria da Conquista (4%), &ncalo dos Campos (4%), Barreiras
(3%), llhéus (3%) e Paulo Afonso (3%). O que seifiecar € que além dos principais
empregadores terem diminuido sua participacdoivalaio total de vinculos em relagédo a
1990, novos municipios emergiram como empregadetegantes, a exemplo de Vitoria da

Conquista, Sdo Gongalo dos Campos, Barreiras ® RPéoihso.

Com base na analise dos mapas de percentis, aedicque houve um processo de
desconcentragcdo espacial da industria de alimenbebidas baiana entre 1990 e 2010. Esse
movimento ocorreu de maneira mais acentuada egéekvariavel estabelecimentos, a qual
historicamente é mais dispersa no estado do guéwelmassa de salarios pagos. Em ambos
0S casos percebe-se que ainda ha uma concentiggéicagiva na regido metropolitana de
Salvador, porém, esta vem passando por um proassdispersdo espacial, conforme

verificado nos mapas de percentil demonstradosiantente.

5.2 INDICE GLOBAL DE MORAN

Os graficos de autocorrelacédo espacial, expostios pgadros 6 e 7, nada mais sao que o
gréfico de espalhamento de Moran e confirmam asendpresentada nos mapas de percentis.
Os estabelecimentos e a massa de salarios estaotbgw6ximos a origem (0,0) em 1995,
indicando independéncia espacial entre 0s mungip&anos e seus vizinhos. A partir deste
ano, 0s estabelecimentos apresentaram uma trajetntinua de desconcentracéo

(GRAFICO 4), enquanto que a massa de salarios eypmes um movimento de
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reconcentracdo em 2005 (GRAFICO 5), voltando aeseahcentrar espacialmente em 2010.
Em ambos os casos, 0 que se verifica € uma prodesdesconcentracdo espacial ao longo

dos anos transcorridos entre 1990 e 2010.

Quadro 6 — Autocorrelacéo espacial — Estabelecmsgi990 — 2010)

1990 1995
Moran's1 = 0,0410 Moran's [ = 0,0266
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Fonte: Elaboracao propria com base na RAIS e psades no software GeoDa.



Quadro 7 — Autocorrelacao espacial — Massa deicai@990 — 2010)
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Fonte: Elaboracao prépria com base na RAIS e psades no software GeoDa.

54



55

Gréfico 4 — indices de Moran — Estabelecimento8{192010)
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Fonte: Elaboracéo prépria com base na RAIS.

Graéfico 5- indices de Moran — Massa de salario8q192010)
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Fonte: Elaboragéo prépria com base na RAIS.

5.3 INDICE LOCAL DE ASSOCIAGCAO ESPACIAL (LISA)

A aplicacao do indice de associacao local (LISA3chuidentificar relagdes locais entre os
estabelecimentos e massa de salarios da industalindentos e bebidas do estado da Bahia.
Com base no indice local e utilizando-se os mesitadss das analises anteriores (mapas de
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percentis e indice global de Moran), geraram-senagas de classificacdo das areas (LISA
Cluster map ou Box map

O LISA Cluster mappara a variavel estabelecimentos (QUADRO 8) aptasea cor
vermelha (quadranteHigh-High) aqueles municipios cujo indice de estabelecingento
encontra-se superior a média (desvios positivosy enunicipios vizinhos com meédia de
estabelecimentos também positivas. Em 1990, vaffic que 0os municipios Salvador e
Itabuna apresentam esse comportamento. Esse campotb se intensificou na regiao
Metropolitana de Salvador ao longo do periodo aadb, enquanto que a regiao de Itabuna
intensificou esse comportamento até 2005. Em 201(hdice LISA calculada para este
municipio foi considerado néo significante, ao papse o do municipio Barro da Choca foi

considerado superior a média.

Na cor azul (quadranteow-Low) tém-se aqueles municipios que possuem atributédia

dos vizinhos abaixo da média global. Em 1990 e 19@® foram observados indices
classificados nesse grupo. A partir de 2000, muitonicipios apresentaram esse
comportamento, sendo que em 2005 foi verificado aomnumero de observacdes

classificados neste grupo.

Os quadrantesow-High e High-Low sdo aqueles que representam o municipio consmlerad
a média dos municipios vizinhos com comportameptso, sendo indicados no mapa pelas
cores azul claro e rosa, respectivamente. Paradrapte l[(ow-High) tem-se o municipio que
esta com indice de emprego abaixo da média, pondr@dé de seus vizinhos encontram-se
acima da média. Ao passo que o quadradightLow) caracteriza o municipio que esta com
indice de emprego acima da meédia, mas a meédia e danhos esta abaixo da media
global. Na variavel estabelecimentos, verifica-s& @ maior ocorréncia de municipios

localizados nesses quadrantes se deu em 1990,denthoiido gradualmente até 2010.

Quadro 8 — LISA: mapas adusterpara estabelecimentos da industria alimenticianaaf1990-2010)

Legenda | 1990 |
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LISA Cluster Map:
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Fonte: Elaboracao prépria com base na RAIS e psades no software GeoDa.
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Quadro 9 - LISA: mapas ddusterpara massa de salérios da industria alimenticéaag1990-2010)
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Fonte: Elaboracao prépria com base na RAIS e psades no software GeoDa.

Conforme evidenciado pelo Quadro 9, para variavabsa de salarios ndo apareceram
municipios no quadranteow-Lowem 1990 e 1995, verificando-se a ocorréncia cresate
municipios classificados neste quadrante a paeti2@0. No quadrantdigh-Low sé foram
verificadas observacdes isoladas para os anos @& d 2005, referentes aos municipios
Barreiras e Jequié, respectivamente. Em 1990, acipim Curaca foi o unico classificado no

guadrantd_ow-High Outros municipios apresentaram esse comportanaep#otir de 1995,
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sendo todos vizinhos de Juazeiro (exceto o munic§io Desidério, observado neste
guadrante em 2010). Em todos os anos, o municipiva@or e seus vizinhos foram
classificados no quadrankligh-High, sendo que os municipios Itabuna e Feira de Santan

foram enquadrados em tal classificacdo nos and3 d 2910, respectivamente.

Com base nos dois quadros acima, verifica-se dyebsxorréncia de dependéncia espacial
para os dados analisados. Por meio desse indicadoficou-se que poucos municipios
concentram 0sS maiores numeros para as variaveabedstimentos e massa de salarios.
Assim, os dados indicam um alto padréo de conggdraspacial nas empresas nessa regiao.
Contudo, verificou-se um crescente nimero de mpingiclassificados no quadrartew-

Low. Cruzando-se essa informacédo com as observactidasohtravés dos mapas de percentil
e do indice de Moran, pode-se inferir que a indhigtlimenticia do estado da Bahia vem

passando por um processo de desconcentracdo éspacia
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6 CONSIDERACOES FINAIS

As mudancas macroecondmicas e institucionais aamrna década de 1990 foram de
inquestionavel importancia para a entrada de imestos diretos estrangeiros,
principalmente através de operacdes de fusdesigi@ops. Esse processo foi verificado nos
mais diversos setores e teve influéncia signifi@atio panorama da industria de alimentos e
bebidas na Bahia. Complementarmente a esse fatm fayma de promover a intensificacao

e a interiorizacdo do desenvolvimento industrialestado, o governo criou 0 PROBAHIA.
Este programa visou atrair investimentos de owgsbados e aproveitar a onda de entrada de

recursos estrangeiros, através de incentivos sigchhanciamento da atividade industrial.

Com base nos levantamentos tedricos realizadosjeosq verifica € que a industria de
alimentos e bebidas tende a ser dispersa no espaisoprecisa se localizar préximo ao
mercado consumidor e de seus fornecedores de issy@@ diminuir seus custos de
transporte. Essa indastria vem passando por maddes significativas em sua estrutura,
como o crescimento da participacdo de produtosealiitios processados na producéo total
desse setor. Este fato pode ser reflexo do aungentenda real auferido pelos trabalhadores
de 1990 a 2010, o que alterou o perfil do consum@abriu margem a emergéncia dos

produtos processados em meio a producédo de alimentoebidas total, dada a elevada

participacdo dos alimentos nos orcamentos dog@stla renda mais baixos da populagéo.

De acordo com o modelo Centro-Periferia (CP), aentracdo espacial da industria decorre
da interacdo da procura, dos rendimentos crescenties custos de transporte. Partindo-se
desses principios, espera-se que a industria mher#ibs e bebidas esteja proxima dos polos
onde seus custos de transporte sejam mais baigoserda real do consumidor seja mais
elevada. No caso da Bahia, espera-se que estagsam@stejam concentradas na Regido
Metropolitana de Salvador, ndo apenas por estagegincentrar a maior parcela da renda do

estado, como pela facilidade de escoamento da dmragara o mercado externo.

Assim, verificou-se uma analise empirica destateggcom base nos dados disponibilizados
pela Relacdo Anual de Indicadores Sociais (RAISIN @uxilio do software GeoDa. Com
base nos mapas e indices estatisticos geraddg;arese que a industria alimenticia de fato é

dispersa no espaco. Contudo, esta disperséo ssifitteu ao longo dos anos.
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Com base nas varidveis estabelecimentos, massssdl®s e vinculos ativos, observou-se
que este segmento da induUstria encontrava-se abpanie concentrado na regido
Metropolitana de Salvador. Essa concentracdo dimirsignificativamente no periodo

compreendido entre 1990 e 2010, porém, ndo ocameumagnitude suficiente para retirar
Salvador do posto de cidade mais relevante pandisstria alimenticia do estado. O que se

verificou foi uma intensificacdo e uma disperséassdeatividade industrial em todo o estado.

Esse movimento possivelmente decorreu dos incenfiigoais, cujos objetivos principais
eram a promoc¢do de desenvolvimento da industriestexdo e promover a interiorizagcao da
mesma. O método de analise estatistica empregaagerdnite auferir uma relacdo de
causalidade entre o Programa e o desenvolvimeatmieriorizacdo da industria alimenticia
baiana. Contudo, com base nos resultados levantadose pode desconsiderar a correlacao
significativa entre tais incentivos (incluindo o ®BAHIA) e as mudangas no padréo de

geolocalizacao da industria de alimentos e belidasstado da Bahia.
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ANEXO 1 - Classes de financiamento do PROIND

Inciso | - Classe A

“projetos localizados no Estado, exclusive
Regido Metropolitana do Salvador: prime
e segundo anos, 75% (setenta e cinco
cento) do ICMS devido; terceiro e qua

na
ro
por

rto

anos, 60 % (sessenta por cento); quinto e

sexto anos, 45% (quarenta e cinco
cento);”

por

Inciso Il - Classe B

“projetos localizados no Estado, exclusive
Regido Metropolitana do Salvador: prime
e segundo anos, 60% (sessenta por cent
ICMS devido; terceiro e quarto anos, 4!
(quarenta e cinco por cento); quinto e se
anos, 30% (trinta por cento);”

na
ro

D) do
5%
xto

Inciso Il - Classe C

“projetos localizados em qualquer regido
Estado, inclusive na Regido Metropolitana
Salvador: primeiro e segundo anos, 5
(cinquenta por cento) do ICMS devid
terceiro e quarto anos, 40% (quarenta
cento); quinto e sexto anos, 30% (trinta
cento);”

do
do
0%
o:

por
Dor

Inciso IV - Classe D

“projetos localizados em qualquer regiédo
Estado, inclusive na Regido Metropolitana
Salvador: primeiro e segundo anos, 4
(quarenta por cento) do ICMS devic

terceiro e quarto anos, 30% (trinta por cento);

quinto e sexto anos, 20% (vinte por cento)

do
do
0%
0

Inciso V - Classe £

“ projetos localizados em qualquer regiédo
Estado, destinados a fabricacéo de bens &
nao produzidos no Estado da Bahia: primg
e segundo ano; 75% (setenta e cinco
cento) do ICMS devido; terceiro e quarto a|
65% (sessenta e cinco por cento); quint
sexto ano, 55% (cinquenta e cinco por cen
sétimo e oitavo ano, 40% (quarenta
cento); nono e décimo ano, 25% (vinte
cinco por cento)”

do
inda
2iro
por
no,

o e
to);
DOr

e

Inciso VI - Classe F

“projetos localizados em qualquer regido
Estado, com investimentos efetivame
realizados iguais ou  superiores

R$(quatrocentos milhGes de reais): prime
ao décimo anos, até 75% (setenta e cincg
cento) do ICMS devido, conforme decisao

Conselho Deliberativo do PROBAHIA fac¢

do
nte
a
iro

por
do
e

as caracteristicas do projeto;”

° As classes E, F e Especial sofreram modificacfresais textos originais, conforme redagéo do ingido
art. 9° de acordo com o art. 1° do Decreto n° 7.@6D1 de abril de 1998. Disponivel em:
http://www.jusbrasil.com.br/legislacao/85990/decr840-91-bahia-baAcesso em: 06/08/2012.
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Inciso VII - Classe Especial

“projetos de empreendimentos industriais
enquadrados nos Codigos de Classificacao

Econbmica do RICMS n° 14 - Industria
Material de Transporte; n° 16 - Industria

Mobiliario; n® 20 - Industria Quimica; n° 21 -

Indastria de Produtos Farmacéuticos

de
de

Veterinarios; n° 23 - Indudstria de Produtos| de

Materiais Plasticos e n°® 25 - IndUstria

Vestuario, Calcados e Artefatos de Couro:
percentuais estabelecidos em Resolucdo do

Conselho Deliberativo, conforme

caracteristicas do projeto e interesses

estratégicos do Estado da Bahia.”

Fonte: Elaboracéo propria com base em BRASIL (2012)



ANEXO 2 — Critérios de enquadramento as classes de faraecito do PROIND
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Critérios

Pontos

Projetos que se enquadrem dentre 0S ramos coride
prioritarios pela politica industrial do Estado, @ue o governg
estadual considere importante para complementagadmatriz
industrial baiana;

Projetos localizados no interior do Estado, exgkisios
localizados na Regido Metropolitana do Salvador;

Projetos que incorporem maquinas, equipamentosdues
industriais, ou matérias-primas produzidas no Esthdm comg
0S que contemplem o aproveitamento industrial cEERIrsos
naturais baianos - minerais ou hidricos -, ou aguajue

privilegiem em suas operacdes o0 uso de infra-es&rutos portos

maritimos situados fora da Regido Metropolitan&dlvador

Pra
’0-25

0-15

Projetos que absorvam ou difundam modernos Proeegso, o

tecnoldgicos;

Fonte: Elaboracéo propria com base em BRASIL (2012)



